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Liebe Leserin, lieber Leser!

Ein Blick auf das Cover der aktuellen Ausgabe der Gemusefibel macht eines klar: Hier geht es dieses Mal um
das Marktgéartnern.

Nun fragt sich vielleicht so manche*r: Was ist denn eigentlich ein Marktgartner? Als Marktgartner verstehen sich
Gemdusegartner*innen, die auf kleiner Flache, eine groBe Menge an Gemuse produzieren und direkt vermarkten.
Tja, wie viel ist denn nun eine kleine Flache? Was ist eine groBe Menge an Gemiise? Kann man davon gut leben?
Kann das Uberhaupt funktionieren, ohne sich zu Tode zu rackern? Ist das nur ein kurzfristiger Trend, dem aktuellen
Zeitgeist geschuldet? Auf manche dieser Fragen wird Ihnen diese Ausgabe der Gemusefibel, Antworten geben.
Auf andere Fragen wird die individuelle, als auch die gemeinsame Entwicklung der Bewegung der Gartner*innen,
die sich auf den Weg gemacht haben und / oder knapp vor dem Absprung in eine neue berufliche Zukunft stehen,
Antworten geben. Folgende Personen berichten von ihrem Erfahrungsschatz und Erkenntnissen.

Tanja Westfall-Greiter, produziert Gemise auf 850 m Seehdhe und erzéhlt uns von ihren Erfahrungen mit Lebend-
mulch und der Zeit- und Arbeitsersparnis durch Selbstaussat einiger ihrer Gemusekulturen. Josef Einramhof zeigt
Vorziige von samenfesten Sorten auf und prasentiert uns ausgewahlte Gemusesorten, mit wiinschenswerten
Eigenschaften fur Marktgartner‘innen. Emil Platzer, hélt ein Pladoyer fur die Biodiversitdt und ermutigt dazu
Saatgut am Betrieb selbst zu vermehren und eigene Sorten zu ziichten.

Wolfgang Palme schreibt Uber effiziente und ergonomische Kleingeréate, die bei einer optimalen Anwendung gut
fur den Boden und den eigenen Kdrper sind. Doris Lengauer berichtet Gber einen spannenden Mulchversuch,
der in der letzten Anbausaison in der Versuchsstation fur Spezialkulturen in Wies, durchgefuhrt wurde. Verglichen
wurden zwei Einsaaten als Lebendmulch und zwei Transfermulchvarianten.

Johannes Pelleter gibt uns einen wertvollen Einblick in die Erfahrungen des ersten Jahres im GRANDGARTEN.
Sarah Schmolmidiller und Johannes Waltner schreiben Uber die Erkenntnisse, die sie im Rahmen ihrer wissen-
schaftlichen Arbeiten zum Thema Marktgértnern gewonnen haben. Sarah hat im Rahmen ihrer Masterarbeit eine
Kooperationsgruppe mit finf verschiedenen Marktgérten ins Leben gerufen und begleitet. lhr Artikel beschreibt
den Entwicklungsprozess, die Potenziale der Kooperation auf Augenhéhe und gibt Hinweise, die zum Erfolg
ahnlicher Projekte in Osterreich beitragen kénnen. Johannes hat sich in seiner Bachelorarbeit die Frage gestellt
ob Marktgéarten Uberhaupt gewinnbringend arbeiten kénnen und hat sich dazu bei Experten umgehért und zwei
Betriebe genauer unter die Lupe genommen. Mein Kollege Markus Renner hat die Ergebnisse der Marktgartnerer-
hebung, die auf der Bionet Gemusetagung 2020 durchgefiihrt wurde, in einen Artikel verwandelt und prasentiert
uns darin die spannendsten Ergebnisse.

Hannah Bernholt berichtet Giber den Erfolg des Praxislehrganges flr Marktgartnereien, der so viel Interesse fand, dass
er gleich drei Mal gleichzeitig stattfinden hatte knnen. Raphael Gasser widmet sich in seinem Artikel dem wichtigen
Themader GemUselagerung, die das Potenzial birgt, die Haltbarkeit, der auf dem Marktgarten produzierten Gemiise
signifikant zu erhbhen und somit Zeit, Geld und Kraft zu sparen. Waltraud Hein liefert uns die aktuellen Ergebnisse der
Kartoffel-Sortenversuche aus Trautenfelsin der Steiermark und Lambachin Oberdésterreich. Mitdabei sind ausgewahl-
te friihe und mittelfriihe Sorten und der schon einige Jahre stattfindende Mulchversuch. Im Artikel Giber den Best4Soil
Onlineworkshop berichte ich Uber die spannenden und schénen Erfahrungen vom Onlineevent. Margit Fischer
widmet sich dem dringlichen Thema des Zugangs zu Land. Die Perspektive Landwirtschaft ermdglicht die Vernet-
zung von Menschen mit landwirtschaftlichen Flachen und denen, die auf der Suche nach Ackerboden sind. Kénnte
das vielleicht auch fir Marktgéartner*innen funktionieren? In ihrem Artikel widmet Margit sich den verschiedenen
Moglichkeiten, die es gibt, um landwirtschaftliche Flachen fir das eigene Projekt zu finden. Klaus Schmid gibt
Uberaus wertvolle praktische Hinweise, um sich am eigenen Betrieb nicht auszubrennen. Er beschreibt, was fir
ihn funktioniert hat, um im Gleichgewicht mit dem eigenen Zeit- und Krafthaushalt zu bleiben.

Ich bedanke mich an dieser Stelle recht herzlich bei allen Autoren und Autorinnen, wiinsche lhnen, geschatzte
Leserschaft viel Freude und hoffentlich einige Inspirationen fir Ihre Arbeit, sowie alles Gute, Hoffnung und Freude
trotz aller Widrigkeiten in der Saison 2021.

Benjamin Waltner
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Von Kompost und Hackschnitzel zu ,,Low Inputs*:
Marktgartnern mit der Natur

Tanja Westfall-Greiter (Tanjas Klichengarten)

Nach einem Jahr intensiver Vorbereitung begann ich Tanjas Kilchengarten
auf einem kleinen, feinen Plateau westlich von Innsbruck, und zwar nach dem
Lehrbuch: Standardisierte Dauerbeete in einer Breite von 75 cm mit 45 cm
breiten Wegen. Zunachst war Mitte Marz das Auslegen von den ersten 4 BI6-
cken dran, jeweils 15 m x 15 m (12 Beete). ,Auslegen” war auch buchstéblich:
Mit der Hilfe eines Freundes rollten wir Wellpappe aus und bauten die Beete
mit Kompost auf. Da es keine ebene Flache auf dem alpinen Feld gibt, wurde
jeder Bereich im Sinne des Keyline-Designs quer zur jeweiligen dominanten
Kontur ausgelegt. Mangold, Rohnen, Salat, Rucola, Erbsen und einiges mehr
wurden am 30. Marz ausgesat. Tanja Westfall-Greiter (© Kary Wilhelm)

Nach dem Motto ,,Auf das Bodenleben kommt es an!“ wahlte ich bewusst den ,,No-Dig“ Ansatz: Kein Umgraben,
kein Umstechen. Die Mulchschicht aus Wellpappe zwischen Boden und Kompost war ein Genuss fiir die Erdw(ir-
mer (deshalb reine Wellpappe statt Karton aus recycletem Material). Dank ihrer fleiBigen Mitarbeit war innerhalb
weniger Wochen das organische Material zersetzt, der Boden gediingt und Luftkanéle gebaut. Die Wege wurden mit
Hackschnitzeln gemulcht, angenehm fiir die FliBe und vor allem férdert es die Humifizierung und Mineralisierung.

Bereits wahrend des ersten Jahres ist der Garten gewachsen, indem ich neue Bereiche mit Bodengewebe auslegte
(Okkultation) und nach 4-6 Wochen Beete mit Wellpappe und Kompost aufbaute. Inzwischen sind es circa 2.400
gm Anbauflache inklusive zwei relativ steile Hanglagen. Diese sind Slidost ausgerichtet; im Sommer bedeutet
das ein Mikroklima vergleichbar mit Rovereto, ideal fir Kiirbisse, Melonen und Co.

Weil ich als Bildungsberaterin noch vertragliche Verpflichtungen hatte, sollte das erste Jahr dem Erfahrungsge-
winn dienen, mit dem Ziel, Systeme und Prozesse nach dem Bilderbuch gut aufzustellen. Ich sdte Monokulturen
biointensiv aus, schaffte Werkzeuge wie Biograbgabel, Sadgerate und Quick Cut Greens Harvester an. Der Garten
war wunderschén ,sauber“ und ergiebig. Als der Uberschuss zu groB fiir unseren Haushalt war, begann doch der
Verkauf auf einem Selbstbedienungsstand bei einem Partnerhof in unserem Dorf. Da ich bis Ende August noch
andere Verpflichtungen hatte, stellte ich fiir die Saison 2018 eine Mitarbeiterin ein, um mit dem Gemiuise-Abo-
Programm zu beginnen. Mit 18 Familien war es moglich, ihr flir sechs Monate einen fairen Lohn zu bezahlen.

Kein Marktgarten gleicht dem anderen. Der Kontext bestimmt alles; deshalb beginne ich in meinem Kurs ,,Gartnern
mit der Natur® mit einer Kontextanalyse. Hier die Zahlen, Daten und Fakten zu meinem Market Garden:

Beginn 2017, seit September 2018 als Vollzeitmarktgartnerin tétig

Zur Gartnerin Uber 50 Jahre alt, aufgewachsen auf einer Family Farm in den USA, ausgebildete
Lehrerin, Autorin, zuletzt als Bildungsberaterin tatig

Gartenlage allgemein Schattenseite des Inntals (22.11.-22.1. keine Sonne), selten F6hnwind aber doch
féhnbedingt milde Temperaturen, USDA-Klimazone 7a, 850m Seehdhe

Frost Letzter Bodenfrost Mitte April, manchmal Luftfrost Mitte Mai; im Herbst erster Luftfrost
meist Ende September, Bodenfrost Ende Oktober, oft milde Wetterphasen Nov-Dez;

Umgebung Wald, Bach, StraBe, Wiesen, Hauser, Bauernhofe, Imkerei

Steigungen Uberall leichte Steigungen, steile Hanglagen

Windverhaltnisse Starker Wind meist von Westen, durch Wald auf zwei Seiten (Ost und Nord) geschiitzt,
zum Teil auch durch Gebaude (West), Fallwind am Abend

Ausgangsstein Schiefergestein

Regenfall/Wasser Normalerweise genug Regen mit Trockenperioden (ca. 850 mm im Jahr); weiches
Quellwasser

Geschichte Uber 20 Jahre Wiese, davor Ackerbau (Mais, Kartoffeln, Riiben)

Mehr Uber das Aufbaujahr ist auf der Website unter ,meine Anbauweise® nachzulesen: www.tanjasgarten.at!
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Mir war von Beginn an klar, dass ich eine moglichst regenerative Marktgartnerei onne Bodenbearbeitung entwi-
ckeln wollte. Als Bauernmadl in den USA hatte ich bereits Erfahrung mit GemUiseanbau nach den tradierten Me-
thoden und wollte eine fiir mich sinnvollere Anbauweise. Am Beginn haben mich vier Prinzipien begleitet, die auch
zur Markenentwicklung beitragen: Genuss bedeutet, Sorten ausgewéahlt nach den Sinneskriterien Geschmack,
Farbe und Duft. Deshalb auch ,,Kiichengarten: Meine Zielgruppe ist Foodies und anspruchsvolle Kéch*innen, die
Vielfalt flr ihre kreative Kliche suchen. Vielfalt heiBt, alte und neue, lokale und globale Sorten ins Zusammenspiel zu
bringen. Um die 400 Sorten werden angebaut, keine davon erhaltlich im Supermarkt und die meisten in Mischkultur.
Einfachheit im Klichengarten heiBt, mit der Hilfe einfacher Werkzeuge und durch schonende Handarbeit mit der
Natur zu arbeiten. Eliot Coleman bringt es flir mich auf den Punkt: ,Wenn das, was wir im Garten tun, kompliziert
ist, ist es wahrscheinlich falsch.” Nachhaltigkeit bedeutet, Lebenssicherung fir Mensch und Natur durch eine mit
der Natur harmonierende Anbauweise und ein taugliches ,vom Garten zum Tisch“ Betriebsmodell. Letztendlich
muss ich als Gartnerin entsprechend meiner harten Arbeit verdienen, um es weiter zu machen!

Von ,nachhaltig“ zu ,,selbsterneuernd: Ist das Permakultur?

Einiges hat sich seit 2017 weiterentwickelt, teilweise vollig gedndert. Das Wort ,nachhaltig” verwende ich nicht
mehr, weil es aus meiner Sicht schlechthin nicht gut genug ist. Mein Ziel lautet, einen noch gesunderen Boden
zurlick zu geben als die bereits gute Ausgangssituation am Beginn des Pachtvertrags. Zunehmend deuten Be-
sucher meine Praxis als Permakultur und manche staunen, dass es doch kommerziell geht. Auch wenn das nicht
meine Absicht war, die Prinzipien der Permakultur sind in meiner Arbeit zunehmend erkennbar.

Dank zwei Widerfahrnissen im Jahr 2019 habe ich in dieser Saison (2020) meine Praxis radikal ge&ndert. Das erste
Widerfahrnis waren Engerlinge, die viele Kulturen und somit viel Geld vernichteten. Die ,sauberen” Beete, wo sie
die meisten Schaden anrichteten, gaben zu bedenken. Wenn sie nur meine Kulturen zur Verfigung haben, was
kénnen sie sonst fressen? Das zweite Widerfahrnis war ein gebrochener Ful3, der mich 4 Wochen auBer Gefecht
setzte. Als ich voller Sorge um den Ertrag flir Gemise-Abos Mitte September den Garten wieder betrat, staunte
ich. Was nach Wildwuchs und Unkraut ausschaute war eigentlich wertvolles GemUse. Viele Sorten, die ich zwecks
Saatgutgewinnung selektierte, hatten sich selbst ausgesét. Es flhlte sich wie ein riesiges Geschenk an, genug flr
meine 30 Familien und Restaurantkunden. Noch spannender: Die selbst-ausgeséaten Kulturen wuchsen gesund
und glicklich in den Wegen, wo die Hackschnitzel fast komplett zersetzt waren. Kann es sein, dass die Wege nun
nahrstoffreicher als die Beete sind? Sind Dauerbeete wirklich sinnvoll? Und wenn ich ohne Kompost und Hack-
schnitzel arbeite, wie gelingt es, den Humusaufbau zumindest im gleichen Schritt wie Humusabbau zu halten?

Nun kommen viele Themen zusammen, die ich unter ,Gartnern mit der Natur“ zusammenfasse. Nach intensiver
Selbstbildung in Sachen Humifizierung und Mineralisierung, den ,,Rhizophagie Zyklus“ (wie Pflanzen Nahrstoffe
von Mikroben aufnehmen), die Wirkung von zu viel Stickstoff (ich nenne es ,,Doping“) und bodenaufbauende Land-
wirtschaft, entschiede ich mich fir ,Zero-Inputs” in dieser Saison, d.h. nicht einmal Kompost und Hackschnitzel,
meine bisher einzigen Inputs. Die Ergebnisse bis jetzt: in der Regel duBerst gesunde, aromatische Pflanzen (kaum
Insektenbefall, wenig Krankheiten), allerdings weniger Ertrag bei manchen Sorten (insbesondere bei Kohlgemise).
Zur Vorbeugung von Schaden durch Engerlinge lasse ich angesiedelte Beikrduter in den Wegen wachsen. Graser
und Spitzwegerich scheinen Engerlinge anzulocken und halten sie von meinen Kulturen ab. Der ,lebende Mulch*

Sich selbst vermehrende Blattsenfsorten im Anfang Juli: Hier gibt es noch Linearitdt und Die groBen Kresse-Pflanzen spendeten dem Salat
Frithsommer. (© Tanja Westfall-Greiter) maximale Mischkultur, manche Pflanzen gehen Schatten im Sommer und schiltzten sie sogar vor
zwecks Samenbildung in die Bliihe. Hagel. (© Tanja Westfall-Greiter)

(© Tanja Westfall-Greiter)
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hat einen noch wichtigeren Vorteil: die Dauerbepflanzung baut Humus auf und das Schnittgut dient als Mulch fir
meine Beete. Das Management ist allerdings eine Herausforderung. Nach mehreren Versuchen mit Motorsense,
Handsense und Handarbeit, werde ich nachste Saison einen kleinen Mulchmaher flr die Wege anschaffen. Daflr
fallen aber miihsame Arbeit und Kosten weg: Kein Ausbringen von Kompost und Hackschnitzel, weniger Sammeln
und Ausbreiten von Schnittgut und Stroh. Woran man sich gewéhnen muss: Der Garten schaut nicht mehr sauber
aus, dafiir aber natirlich und gesund mit einer erstaunlichen Biovielfalt, die das Herz bewegt. Meine Asthetik hat
sich jedenfalls gewaltig gedndert: Je mehr griin, desto besser. Nackter Boden tut mir weh, auch wenn es manchmal
nétig ist, wie etwa bei der Aussaat von Karotten. Beete und Wege sind in vielen Bereichen nicht klar zu trennen,
und das ist gut so, denn der nachste Schritt ist das Abwechseln von Beeten und Wegen, damit meine Kulturen in
den Genuss von Humus und Mineralien kommen. Ich niitze auch Wiesenklee als Griindiingung; wenn die Kulturen
im Beet es erlauben, darf Klee das Beet als Unterbepflanzung tibernehmen. Wenn meine Kultur abgeerntet ist
und der Bestand dicht ist, wird es geméaht und mit Bodenwebe gedeckt.

Von Saatgutgewinnung zum ,,selbst-sdenden Garten“: Kann ein Marktgarten
Selbstlaufer sein?

Auch den ,;selbst-sdenden Garten” treibe ich voran. Statt wie friiher die Samen zu ernten und aufzubewahren,
verstreue ich sie meist direkt von der abgestorbenen Pflanze an nachstem Ort, wo ich sie will. Manche, wie Roter
Perilla/Shiso und Rosenkohl, lasse ich einfach zum nachsten Beet wandern, andere wie Salat fliegen buchstablich
durch die Gegend und erscheinen hier und da. Die selbst-sdenden Kulturen in dieser Saison: Rucola, Radies-
chen, 3 Kresse Sorten, 5 Salat-Sorten, 6 Blattsenf-Sorten, Mangold, Spinat, Rosenkohl, Griinkohl, Wildtomaten,
Kirschtomaten, Kerbel, Petersilie, Borretsch, Blattfenchel, Anis-Ysop, Ysop, Oregano, Ringelblumen, Tagetes, und
einiges mehr. Manche spannenden Kreuzungen sind auch dabei, die ich jetzt bewusst vermehre.

Ein Marktgarten kann selbstverstandlich nie ein Selbstldufer sein, aber die Selbstaussaat kann in vielen Féllen
gut gemanagt werden. Allerdings soll kein falscher Eindruck entstehen; derzeit vermehren sich circa 10% meiner
Sorten und machen circa 20% Prozent der verkaufbaren Ernte aus, insbesondere im Frihling und Herbst. Ich
arbeite weiterhin mit Direktsaat und Jungpflanzen nach einem Anbauplan, der selbst-sdende Kulturen integriert.
Pflanzen, die in die Samenbildung gehen dirfen, sind niitzlich als Bienenweide und als Schutz vor kleinen Jung-
pflanzen, die zu ihren FlBen gepflanzt werden, wie ich nach Hagel in diesem Sommer entdeckte. In Sachen
Planung dienen viele Kulturen als Zeigerpflanzen, die sensibler als ein Kalender sind: Wenn Erbsen im August
keimen, ist es Zeit, den letzten Satz von Rettich und Riben auszuséden. Wenn Kerbel und Vogerlsalat erscheinen,
muss ich das letzte Blattgemise fir Spatherbst und Winterernte ausséen. Was mir die ,,Freiwilligen“ im Garten
vor allem zeigen: sie sind aufféllig gesund, manche sogar in der Wiese. Sorten wie etwa Bok Choy sind immer
am schonsten an ihren selbstgewahlten Platzen zu ihrer selbstbestimmten Keimzeit.

Weitere Erkenntnisse in diesem Jahr: Schnecken (wovon ich eine Uberfiille habe) befallen nur schwache oder
gestresste Pflanzen; das Gleiche gilt fir Erdfléhe, weie Fliegen und einiges mehr. Ich beobachte auch die
Mischkulturen die entstehen, und auch ein Phanomen, das eine alte Weisheit in Frage stellt: die Fruchtfolge.
Manche Kulturen wollen sich an der gleichen Stelle vermehren. Wenn es stimmt, dass in der Rhizosphére (dem

Die Asthetik &ndert sich: begriinte Wege schauen Hanglage: Kirbis Gbernimmt den Platz, wo Ein begriinter Weg, rechts sind selbstgeséten
weniger ordentlich aus, dafir ist dieser Bereich Frihkartoffeln waren. Buschbohnen in der Mitte, Salate zwischen Senfkohl ,,Bekana*“.

sehr gesund geworden (Mitte: Erdbeeren in links Buchweizen als Grindiingung. (© Tanja Westfall-Greiter)

Mischkultur mit Zwiebeln selektiert fiir (© Tanja Westfall-Greiter)

Samengewinnung). (© Tanja Westfall-Greiter)
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Vorne: Palmkohl breitwdirfig im Frihjahr ausgesét; Immer wieder beobachte ich, wie Blattsenf gerne Geplante Mischkultur mit Salat, Lauch und Blatt-

wo im Frihsommer Erbsen gewachsen sind, in der Wiese wéchst. (© Tanja Westfall-Greiter) sellerie. Inzwischen ist der Salat abgeerntet und
erscheinen im Spatsommer Senfkohl der ,freiwillige” Mangold nimmt seinen Platz ein.
,Komatsuna“, Radieschen, Vogerlsalat und (© Tanja Westfall-Greiter)

Blattsenf. (© Tanja Westfall-Greiter)

Waurzelbereich) die optimalen Bedingungen im Boden geférdert werden, dann liegt es auf der Hand, dass die
nachste Generation an der gleichen Stelle diese Vorarbeit niitzen kann. Ein Nachteil: Die Erntearbeit ist aufwen-
diger im selbstsdenden Garten, dafiir wird Aufwand durch gesparte Zeit bei der Beetvorbereitung und Aussaat
ausgeglichen. Im Grunde braucht es bloB, wie John Kempf mir sagte, zwei Dinge stets zu beobachten: Sind die
Pflanzen gesund? Lassen Insekten sie in Ruhe? Wenn ja, passt es.

Genau genommen kann es nie ,,Zero-Inputs” geben, weil Gemisebau immer Arbeit heiBt. Deshalb nenne ich es
slow-input market gardening“. Meine Praxis wird zugleich einfacher und komplexer. Die Arbeitsprozesse sind
effizienter und Werkzeuge haben sich auf einen Rechen, eine Pendelhacke und eine selbstgebastelte Drahtha-
cke reduziert. Ich spare Zeit und Geld durch Unabhangigkeit von Kompost und die Mé&harbeit mit begriinten
Wegen ist weniger anstrengend. Dafiir braucht es allerdings mehr Zeit beim Ernten, aber daran arbeite ich. Was
mir besonders gut geféllt: Samtliche Anstrengungen sind ausschlieBlich fir den Boden, die Pflanzen und meine
Kunden. Als ich am Beginn die populédr gewordene Market Gardening Praxis nachahmte, lag viel Arbeit darin, fir
Methoden und Werkzeuge zu arbeiten, die groBskalige mechanisierte Landwirtschaft auf kleiner Skala imitieren.
Wer mehr Gber mein erstes Jahr mit ,low-input market gardening” erfahren méchte, dem/der méchte ich mein
eBook auf Englisch ans Herz legen. Dieses eBook wird im ,pay what you can® Modell als kostenloser Download
in Verbindung mit einem Webinar flr interessierte Marktgéartner*innen zur Verfiigung gestellt. Infos tber meine
Webinare findet ihr auf meiner Homepage: https://tanjasgarten.eventbrite.at/

Kontakt

Tanja Westfall-Greiter
www.tanjasgarten.at

info@tanjasgarten.at HARTMAN;?’BROCKHAUS
IHR PARTNER FUR DEN GEMUSEBAU
Vlies, Folien, Netze, Saatgut,
Sa- und Erntetechnik, Radhacken

LM

Gartnern mit Leidenschaft!

Tel.: +49 (0) 8134 - 55 57 42 « E-Mail: vertrieb@hartmann-brockhaus.de
Immer aktuell: www.hartmann-brockhaus.de
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Sortendiversitat und Martgartner*innen
Josef Einramhof (AUSTROSAAT)

Die ganze Welt spricht von Biodiversitat, ihrer Bedeutung fir unsere Zukunft, die Umwelt und unsere Kinder. Nicht
nur in der Natur ist Vielfalt wichtig, sondern auch in dem vom Menschen geschaffenen Okosystem, der Landwirt-
schaft. Einen nicht zu unterschatzenden Beitrag liefert die Sortenvielfalt einzelner Kulturarten. Marktgérnter*innen
leisten zum Erhalt unserer Biodiversitat einen wichtigen Beitrag.

Gemdse flir den Lebensmitteleinzelhandel muss gewisse Normen mit sich bringen: Es soll maschinelle Ernten so-
wie Transportwege gut Gberstehen, lange haltbar sein und im Regal fortwahrend frisch aussehen. Diese Anspriiche
fihren zwangslaufig zu einer Ausdiinnung der Sortenvielfalt. Marktgarnter*innen heben sich vom Supermarkt ab.
Sie sichern unsere Grundversorgung lokal und bieten haufig eine breite Palette an regionalen, besonderen sowie
ungewdhnlichen Sorten an. In vielen Regionen haben sich Uiber Jahrzehnte und fast schon Jahrhunderte, Sorten
entwickelt und etabliert. Ein Beispiel dafir ist die Sorte ,Grazer Krauthauptel 2°. Dieser Salat ist urspriinglich im
Raum Graz entstanden und erfreut sich besonders in der Steiermark groBer Beliebtheit. Zarte knackige Blatter
mit einer leichten SiiBe I6sen bei so manchem Feinschmecker eine Geschmacksexplosion auf dem Gaumen
aus. Und das weit Uber die Steiermark hinaus. Regionale und kulturhistorische Sorten leben, solange wir sie
essen. Der aktive und regelmaBige Anbau ist notwendig, um Sorten und ihre typischen Merkmale zu sichern.
Marktgartnersinnen machen dies maéglich.

Hybriden und samenfeste Sorten sind ein interessantes Beispiel zwischen unterschiedlichen Vermarktungs-
formen. Anhand von Radieschen sei dies erklart. Moderne F1 Hybriden kénnen auf einmal abgeerntet werden
und sind fir Gartner, die den Ublichen Absatzweg Uber
den Lebensmitteleinzelhandel nehmen fast eine Not-
wendigkeit. Im Gegensatz dazu kénnen samenfeste Ra-
dieschensorten wie das ,Wiener Rotes Treib‘ mehrmals
durchgeerntet werden. Was vielleicht als erstes wie ein
Nachteil klingt, wird fir Marktgartnerinnen zum Vorteil.
Mit einem Aussaattermin kann die Erntezeit so verlan-
gert werden, dass Uber zwei Wochen geerntet werden
kann. So muss nicht jede Woche ein Satz ausgesat
werden und trotzdem ist eine regelméBige Versorgung
maoglich. Far viele Marktgartner*innen bedeutet das ei-
ne willkommene Zeitersparnis. Neben der Eigenschaft
gestaffelt abzureifen hat ,Wiener Rotes Treib‘ eine sehr
gute Innenqualitat und ist eine Sorte die groBer fallt als
die in Europa gebrduchlichen Typen.

Marktgartnerinnen sind Garanten flr ein regionales
und vor allem auch saisonales Angebot von Gemise.
Friher war der Winter eine Zeit in der gemUsetech-
nisch gesehen, eher auf Importe zurlickgegriffen wurde.
Konsumenten*innen werden immer sensibler, wenn es
um den 6kologischen FuBabdruck geht. So dringt das
Thema Wintergemuise immer mehr in das Bewusstsein
von Endverbraucher*innen und Gartnern*innen ein. Al-
len negativen Folgen zum Trotz hat der Klimawandel
zumindest einen kleinen positiven Effekt. So konnte vor
ein paar Jahrzehnten Wintersalat wie der ,Neusiedler
Gelber Winter’ nur in klimatisch begtinstigten Gebieten
angebaut werden. Heute lasst sich Wintersalat in groB-
en Teilen unseres Landes kultivieren. Das Sortiment fur
Winterkulturen ist allgemein viel gréBer als gedacht. Ne-
ben den Wintersalaten ,Neusiedler Gelber Winter‘ und
,Winterkdnig* hat sich eine Kultur von Radieschen, wie

. . g Mit der Rettichsorte ,Wiener Runder Kohlschwarzer' ldsst sich das
dem schon genannten ,Wiener Roten Treib* bewéhrt.  Lagergemiisesortiment am Marktgartenbetrieb aufwerten. (© AUSTROSAAT)
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Asia Salate eignen sich auch vorziglich fir diese Art des Anbaues. Mit LagergemUse wie dem Rettich ,Wiener
Runder Kohlschwarzer*, der Mohre ,Gelber Goliath* oder auch das WeiBkraut ,Karntner Steirisches Gebirgskraut’
lasst sich ein ansehnliches Sortiment zusammenstellen. Dank vieler Gartner*innen, Verbidnde und nicht zuletzt
Wolfgang Palme ist das Wissen um diese Art der Kulturfiihrung sténdig gewachsen. Marktgértner*innen kénnen
mittlerweile auf ein sehr breites Sortiment zurlickgreifen. Somit ermdglicht Wintergemiise auch in der kalten Jah-
reszeit die Nahversorgung zu sichern und Konsumenten*innen an heimische Betriebe zu binden.

Lokale Sorten sind ,klimafite“ Sorten. Sie sind an regionales Klima angepasst und weisen oft bemerkenswerte
Eigenschaften auf. Die 6sterreichischen Zwiebelsorten ,Wiener Bronzekugel‘ und ,Wiro‘ bilden ein starkeres Wur-
zelsystem als die meisten F1 Hybriden. Bei optimalen Wachstumsbedingungen sind die Hybriden den samenfesten
Sorten Uberlegen. Die wahre Starke einer Sorte zeigt sich erst, wenn die Bedingungen nicht mehr dem idealen
Pflanzenwachstum entsprechen. Ein Beispiel, Zwiebeln konnen trockene Perioden mit einem stark ausgebildeten
Wurzelsystem besser liberstehen als Sorten mit schwa-
chen und wenigen Wurzeln. Zu Zeiten des Klimawan-
dels und dem schonenden Umgang mit der Ressource
Wasser sind solche Eigenschaften gesucht und gefragt.
Genau hier setzt auch die biologische Zichtung an. In
der biologischen Zichtung geht es nicht nur um den
Ertrag, sondern auch um die Anpassungsfahigkeit einer
Sorte. Die Ziele der biologischen Ziichtung unterschei-
den sich eindeutig von der konventionellen Ziichtung.
Mittlerweile gibt es einige neue Sorten wie zum Beispiel
die Tomate ,Bolstar Granda‘, Spitzpaprika ,Kyra’‘, ,Xa-
ro‘ und ,Zazu‘ die mit weniger stark gedingten Béden
zufriedenstellende Ertrage bringen. ,Klimafite® Sorten
mit angemessener Erntemenge sind Sorten fiir die Zu-
kunft und kein*e Marktgartnerin soll sie missen missen.
~Herkdbmmliche®, gangige Sorten runden das vielfaltige
Spitzpaprika ,Kyra“ bringt auch auf weniger stark gediingten Béden Sortiment der Marktgértner*innen abund sorgen fureine
zufriedenstellende Ertrége. (© AUSTROSAAT) maoglichst groBe Zufriedenheit der Konsumenten*innen.

Marktgartner innen sind Bewahrerinnen wahrer regionaler Spezialitidten mit gutem Geschmack. Der Paprika ,Neu-
siedler Ideal‘ ist nicht in Supermarkten zu finden, aber die Sorte ist perfekt zum Fullen geeignet. ,Neusiedler Ideal’
wird griin geerntet. Sein leicht herber Geschmack harmoniert sehr gut mit der Fillung. FruchtgemUse, zu dem
auch der Paprika zahlt, hat im allgemein eine groBe Bandbreite an Sorten. Mit dieser Gemisegruppe féllt es den
heimischen Produzenten*innen leicht sich vom schmalen Sortiment des Lebensmitteleinzelhandels abzuheben.
Der ausgezeichnete Geschmack von GemUse, dass der oder die Konsument*in bei Marktgartnern*innen kauft, hat
mehrere Griinde. Zum einen werden Pflanzen nicht zu Hochstleistungen gedopt, sondern kénnen in Ruhe wach-
sen und ihre Frlchte volles Aroma entwickeln. Zum anderen kann durch die kurzen Transportwege zum richtigen
Zeitpunkt geerntet werden und das Gemise muss nicht im unreifen Zustand von der Pflanze genommen werden.
Es schmeckt dadurch unvergleichlich besser. Zuletzt entscheidet auch die Sortenwahl, da diese die Grundlage
jeden guten Geschmackes liefert.

Eine groBe Sortenvielfalt erhéht die Biodiversitat in der Landwirtschaft sowie auf den Tellern von Konsumenten*innen.
Bei der Osterreichischen Firma Austrosaat finden Marktgartner*lnnen eine groBe Auswahl an Gemuisearten und —
sorten. Die Palette reicht von regionalen, gangigen bis neuen Sorten. Fir jeden Zweck und flir die ganze Saison
werden Marktgéartnerinnen bei der Austrosaat bestens beraten.

Kontakt

Austrosaat AG

Osterreichische Samenzucht- und Handels-Aktiengesellschaft
OberlaaerstraBe 279

1232 Wien

www.austrosaat.at

officewien@austrosaat.at
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Kleine Flache - GroBe Vielfalt
Wie Marktgartner*innen der Biodiversitat
Aufschwung verleihen

Emil Platzer ARCHE NOAH) ARCHE HWOMI

Die Berichterstattung liber Landwirtschaft ist voll mit negativen Schlagzeilen. Artensterben und ,,Bauern-
sterben® nehmen bedrohliche AusmaBe an. Wie gut tut es da, etwas Positives berichten zu kbnnen. Immer
mehr Marktgartner*innen griinden auf kleinen Flachen und mit geringen Investitionen, aber mit umso
mehr Wissen und Innovationskraft neue landwirtschaftliche Betriebe in Osterreich. Das ist auch gut fiir die
Artenvielfalt. ARCHE NOAH unterstiitzt diese Betriebe mit Know-How und Saatgut.

In bunten Beeten wachsen alle bekannten und unbekannten Arten von Gemise. Wohin man sich dreht, es gibt
viel zu sehen, schmecken und riechen. Summende Insekten tummeln sich auf den Grindiingungspflanzen -- ein
Ort, wo die ,,Welt in Ordnung ist“. Wer schon einmal mitten in einem ,Marktgarten“ gestanden ist, kennt dieses
Gefihl. Im Durchschnitt bauen Osterreichische Marktgértnerinnen 49 verschiedene Gemusearten an, wie das
FiBL in einer Umfrage auf der BioNet Market Garden Tagung 2020 herausfand. Auf manchen Betrieben ist die
Vielfalt sogar noch wesentlich héher, bis zu 120 Gemusearten werden kultiviert. Von jeder Art werden oft mehrere
Sorten angebaut, so kommen mehrere hundert Sorten zusammen. Viele Marktgartner*innen setzen auf alte und/
oder samenfeste Sorten. Durch die direkte Vermarktung sind sie weniger angewiesen auf Einheitlichkeit und
Transportféhigkeit. Ihre Kund*innen legen mehr Wert auf Frische, Geschmack, Form und Farbe des Gemiises.
Das bedeutet, je mehr Marktgértner*innen es gibt, desto mehr Kulturpflanzenvielfalt! Auch umgekehrt geht diese
Gleichung auf. Unter den Menschen, die in die Marktgartnerei einsteigen wollen, bt die GemUsevielfalt die groBte
Faszination aus (FiBL, 2020). Da verwundert es nicht, dass die Teilnehmer*innen der Bionet Tagung als alternativen
Begriff fur ihre Zunft ,Vielfaltsgértnerinnen® vorgeschlagen haben.

Der Verein ARCHE NOAH

- Der gemeinnlitzige Verein ARCHE NOAH engagiert sich seit 30 Jahren fiir die Erhaltung und Entwicklung der :
- Kulturpflanzenvielfalt. Uber 17.000 Mitglieder und Férderer unterstiitzen unsere Mission. Eine Sammlung von
- 5500 seltenen Sorten ist das Herz unserer Organisation. Diese werden in unserem biologisch zertifizierten :
: Garten in Schiltern bei Langenlois und von unserem Netzwerk Jahr flr Jahr vermehrt. Wir setzen uns fir poli- :
 tische Rahmenbedingungen ein, die Vielfalt férdern, fiir eine Saatgutgesetzgebung, die mehr Diversitét erlaubt
- und gegen die Patentierung von Pflanzen. Wir unterstiitzen Biobetriebe bei der Ziichtung von robusten und :
- geschmackvollen Paradeisersorten. Gemeinsam mit dem Verein KochCampus der Osterreichischen Spitzen-
- kéche ergriinden wir die geschmacklichen Nuancen der Gemiisesorten. Seit 2013 zeichnen wir Betriebe aus,
- die Sortenraritaten vermarkten. Die ARCHE NOAH bietet Bildungsangebote fiir Gartner*innen mit und ohne :
¢ Erfahrung. Ein Highlight unseres Bildungsprogramms war das Seminar des Marktgarten-Pioniers Jean-Martin :
- Fortier im November 2017.

Raritaten erfolgreich anbauen und vermarkten

,Um fir Kund*innen attraktiv zu sein, setzen wir auf Sortenraritdten” berichtet Alfred Grand, Marktgartner im Wein-
viertel. Vor allem Gastronom*innen schétzen diese Vielfalt, aber auch Privatpersonen kaufen gerne Raritaten, aus
Neugier, wegen der geschmacklichen Vorziige und um die Erhaltung der Kulturpflanzenvielfalt zu unterstitzen.
Einen Uberblick Uiber verschiedene Sorten, deren Entstehung, und Vermarktung bietet der 15-tagige LFI Zertifi-
katslehrgang Gemlseraritaten und Sortenspezialitdten. Der Lehrgang wurde von ARCHE NOAH gemeinsam mit
dem Landlichen Fortbildungsinstitut entwickelt. Im Rahmen des Lehrgangs Uben die Teilnehmer*innen auch das
Kochen und Konservieren, besuchen einen Vielfaltsbetrieb und erarbeiten ein eigenes Marketingkonzept fir ein
Vielfaltsprodukt. Auch ARCHE NOAH Tages- oder Halbtageskurse zum Thema kdnnen gebucht werden, um einen
schnellen Einblick zu bekommen.
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Abbildung 2: Verkostung der Speisektirbissorte Reigel im Jahr 2017,
inzwischen ist Saatgut in der ARCHE NOAH Hausgartenlinie verfiigbar.
(© ARCHE NOAH)

Abbildung 1: Die Sorte ,,Ananasparadeiser*, eine beliebte Raritdtensorte fir die
Direktvermarktung. (© Rupert Pessl)

Wem Saatgut fUr den Start in die Raritaten-Saison fehlt, wird bei den Bio-Zichtern von ReinSaat und Sativa fin-
dig, aber auch bei vielen kleineren Saatguterzeugern wie bei der SamenGreisslerei und der Sortenwerkstatt beim
Biotiger. Auch ARCHE NOAH selbst bietet ein Saatgutsortiment zum Verkauf an. Die ARCHE NOAH Hausgar-
tenlinie enthélt 52 Sorten, daneben gibt’s eine exklusive Auswahl von Kostbarkeiten aus dem Samenarchiv. ,,Die
Zucchinisorte Zelena Tikvica ist besonders zart, fir die Kiirbissorte Reigel haben wir gemeinsam mit Kéch*innen
die Linien mit dem besten Geschmack ausgewdéhlit. Die Fisole Posthérnchen ist eine sehr wiichsige und ertrag-
reiche Sorte”, berichtet Franziska Lerch, die fir ARCHE NOAH die Hausgartenlinie weiterentwickelt und selbst
Marktgartnerin aus Leidenschaft ist. Um noch unbekanntere Schitze zu entdecken, kann man im Sortenhandbuch
online schmokern und Saatgut direkt von engagierten Gartnerinnen aus dem ARCHE NOAH Netzwerk beziehen.

Saatgut selbst erzeugen

In groBen Mengen kann der Zukauf von Saatgut teuer werden: Saatgut und Jungpflanzen sind unter den Haupt-
kosten eines Marktgartens (FiBL, 2020). AuBerdem ist Gemiisesaatgut oft nicht in Bio-Qualitat verfugbar. ,,.Saatgut
selbst zu erzeugen, ist ein Schritt zu noch mehr Unabhéngigkeit”, ist Franziska Lerch Uberzeugt. Vor allem bei
einfach zu vermehrenden Arten wie Paprika und Paradeiser bietet es sich an, eigene Samen zu gewinnen. Die
Samengartnerei eignet sich auch dafir, seltene Sorten Uberhaupt verfligbar zu machen oder ein zusatzliches
Standbein fiir den Betrieb aufzubauen. Der ARCHE NOAH Lehrgang Samengartnerei gibt umfassende Einblicke in
die biologische Saatgutvermehrung und Erhaltungsziichtung bei Gemuse und Krautern und hilft beim Erlernen der
eigenstandigen Samengewinnung. Absolvent*innen des Lehrganges kénnen danach selbststéndig, fachgerecht
und erfolgreich diese Arbeiten im eigenen Betrieb umsetzen.

Sorten selbst ziichten

Gemeinsam mit ARCHE NOAH ziichten derzeit 15 groB-
teils direktvermarktende Gemusebetriebe der Arbeits-
gruppe Bauernparadeiser an neuen Paradeisersorten
fur ihre Standorte und Bediirfnisse. Ganz oben stehen
dabei Geschmack und Pflanzengesundheit als Zucht-
ziele. Damit schaffen wir eine Alternative zum Angebot
der groBen Saatgutfirmen, die vor allem auf Kriterien wie
Ertrag, Einheitlichkeit und Lagerfahigkeit der Frichte
abzielen. Unser Ziel ist, verbesserte Sorten wieder der
ganzen Gesellschaft zukommen zu lassen, und das
Wissen Uber praktische Pflanzenziichtung interessier-
ten Erwerbs- und Hausgértnerinnen zu vermitteln.

Tatkraftige Unterstitzung liefern die Versuchsstation
fir Spezialkulturen Wies, das Lehr- und Forschungs-
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Abbildung 3: Vielfaltsgértner Peter Lassnig bei der Begutachtung von neuen
Bauernparadeiser-Zuchtlinien. (© Rupert Pessl)



LF)

zentrum Schoénbrunn, die Fachschule Langenlois, das FiBL und BIO AUSTRIA. ARCHE NOAH koordiniert die
Gruppe seit einigen Jahren und begleitet die Aktivitdten auf den Betrieben Gbers ganze Jahr, von der Planung,
Uber den Saatguttausch, bis hin zu gemeinsame Bonituren und Verkostungen.

Auch ohne gezielte Kreuzungen kann man ziichten. Einerseits durch gezielte Auslese der Pflanzen, von denen man
Saatgut gewinnt, andererseits sind viele ,alte Sorten”, die wir heute noch verwenden, durch zufallige Mutationen
oder Kreuzungen entstanden. Solche spontanen Verdnderungen passieren immer wieder. Marktgértner innen
verbringen viel Zeit mit ihren Pflanzen und erkennen sofort, wenn eine aus der Reihe tanzt. Bitte nicht ausreiBen,
sondern weiter beobachten! Vielleicht ist gerade eine neue Hofsorte entstanden.

Sortenraritaten sind deine Leidenschaft? Lass dich als ARCHE NOAH
Vielfaltsbetrieb auszeichnen

Wir zeichnen Betriebe aus, die Sortenraritédten als Saatgut, Pflanzen oder Lebensmittel vermarkten. Vorausset-
zungen sind die Uberwiegende Verwendung von samenfesten Sorten und eine glltige Bio-Zertifizierung. Gegen
eine umsatzbezogene Gebuhr kann das ARCHE NOAH Logo auf Hof- und Markttafeln sowie auf der Website des
Betriebs verwendet werden. Vielfaltsbetriebe werden auf der ARCHE NOAH Website gelistet. Fir alle Vielfaltsbe-
triebe organisieren wir ab 2021 jahrlich eine Exkursion oder Fortbildungsmdéglichkeit.

Bewirb dich jetzt unter: vielfaltsbetriebe@arche-noah.at, Anmeldefrist ist jeweils der 31. Oktober fir eine Aus-
zeichnung im Folgejahr

Kennen Sie schon den ARCHE NOAH Newsletter? Jetzt eine/einer von 200.000 Newsletter-Abonnentinnen
werden! Gleich unter https://www.arche-noah.at/newsletter anmelden & regelméaBig Uber Veranstaltungen, Pro-
jekte und Aktionen informiert werden.

Links

https://www.arche-noah.at/wissen/kurse-und-seminare
https://shop.arche-noah.at/saatgut_hausgarten
https://www.arche-noah.at/bauernparadeiser

https://www.bio-net.at/fileadmin/bionet/ =
documents/Bericht_Marktgaertnereien_Bionet_ (‘ b I O h e I
Gemuesetagung_2020.pdf
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Einradhacke, Gansefuss & Co:
Gute Gartengerate fur gesunde Gemusebeete

Wolfgang Palme (H6here Bundeslehr- und Forschungsanstalt fiir Gartenbau, Wien — Schénbrunn)

Immer mehr direktvermarktende, heimische Bio-Vielfaltsbetriebe wollen aus 6kologischen und 6kono-
mischen Griinden auf Traktoren und erdélbetriebene Landmaschinen im Gemiisebau verzichten und
suchen nach boden- und ressourcenschonenden, nachhaltigen Alternativen, die unkompliziert funktionie-
ren und keinen zu hohen Investitionsaufwand bedeuten. Gleichzeitig gibt es inzwischen auch innovative
Firmen, die genau solche ergonomischen und effizienten Kleingeréate anbieten.

Bodenpflege statt reiner Bodenbearbeitung

Dass die Bedeutung des Bodens fir Pflanzenwachstum und Fruchtbarkeit gar nicht (berschatzt werden kann,
ist heutzutage erfreulicherweise weithin bekannt. Die Wertschatzung beginnt im Kleinen. Den Boden im eigenen
Betrieb zu pflegen, bedeutet ihn dauerhaft gesund zu erhalten. Wenn wir hier auch nur diesen einen Aspekt der
Bodenbearbeitung betrachten kénnen, muss klar sein, dass ein sorgsamer Umgang mit dem Boden sehr um-
fassend zu verstehen ist. Organische Dingung, Férderung des Bodenlebens und bedarfsgerechte Bewdsserung
z&hlen ebenso dazu wie Humusaufbau und eine gesunde Fruchtfolge.

Eine schonende Bodenbearbeitung hat folgende Aufgaben zu erfiillen: Einbringen von organischen Resten, Bei-
krautregulierung, Lockerung, Kriimelung und Bellftung der obersten Bodenschicht. Nun denkt man hier sofort
an Pflug, Spatenpflug oder Grubber. Gibt es im kleinstrukturierten Bioanbau Alternativen flr solche traktorange-
triebene Bodenbearbeitungsgerate?

Ein besonderes Bodenwerkzeug, das in diesem Zusammenhang hier vorgestellt werden soll, ist die sogenannte
Biogabel oder Doppelgrabegabel. Dabei ist es eher die englische Bezeichnung, mit der sich dieses bodenscho-
nende Kleingerat eingeblrgert hat: die Broadfork. Mit ihren 15 bis 25 cm langen Zinken sticht man in den Boden
ein, ohne Wurzeln oder Bodentiere zu verletzen, kippt dann mit langem Hebel und hebt so den Boden etwas an,
um den ganzen Vorgang im Abstand von 10 bis 15 cm zu wiederholen. So wendet man den Boden nicht, man
beliiftet ihn nur. Mit etwas Ubung kann man kleinere Gemiisebeete oder Folienhausflachen ziigig und ohne groBe
Anstrengung durcharbeiten.

Die Biogabel oder Doppelgrabegabel sticht man in den Boden ein, kippt sie und lockert und belliftet damit, ohne zu wenden. (© Wolfgang Palme)

Frasen und Motorhacken
FUr die einen sind sie unverzichtbarer Segen fiir saubere Gemiseflachen, fir die anderen der Gottseibeiuns der

Bodenzerstdrung: die Motorfrasen und -hacken. Nur um hier gleich ein bisschen Ordnung in die Maschinenkunde
zu bringen: Frésen besitzen angetriebene Rader, Hacken bewegen sich durch die rotierenden Bodenwerkzeuge
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weiter. Tatsachlich fuhrt die haufige Anwendung dieser motorisierten Gerate zu Strukturverlust im Boden, zur
Schéadigung von Bodenlebewesen und zur Vermehrung von Wurzelunkréautern. Bei seichter und seltener Anwen-
dung aber ermdglichen Frasen und Motorhacken auf schweren Bdden eine gute Durchliftung und eine effiziente
Bekdmpfung von Samenbeikradutern.

Saatbettbereitung

Flr die géartnerische Aussaat oder Auspflanzung bené-
tigen wir ein sauberes, fein vorbereitetes Gemusebeet.
Frasen haben auB3er den bereits genannten Nachteilen
auch ein Problem bei feuchten Bodenbedingungen. Sie
sind nur auf ausreichend abgetrockneten Beeten ein-
setzbar, was zu schmerzlichen Verzégerungen beim
Anbau fuhren kann.

Anders ist das beim sogenannten ,Tilther”, einer Kom-
bination aus Bodenfrase und Bohrmaschine, der in den
USA bei Johnny’s Selected Seeds angeboten wird. Er
wird auch als Minifrdse bezeichnet, funktioniert durch
den Antrieb eines Akkuschraubers und bearbeitet nur
wenige Zentimeter der obersten Bodenschicht ohne
stérenden Larm und schadliche Abgase. So gelingt es,

ein feines Saatbeet herzurichten, auch wenn es darunter  Tilther oder Minifréase nennt sich jenes Gerét aus den USA (Johnny's Selected
. . . . Seeds), mit dem man nur die obersten 3-5 cm des Bodens bearbeitet.
im Boden noch ziemlich nass ist. Angetrieben wird es durch einen Akkuschrauber. (© Wolfgang Palme)

Beikrautregulierung so nebenbei?

Sie heiBen jetzt Beikrauter — nicht mehr Unkrauter. So viel Korrektheit muss sein. Tatsachlich sind Beikrauter nicht
nur durchsetzungsstarke, lastige Konkurrenten unserer Kulturpflanzen, sie erfullen auch wichtige 6kologische
Nutzfunktionen. Sie bedecken den Boden am Beet, férdern damit die Schattengare, sind Riickzugsorte fir Niitz-
linge und bieten nicht zuletzt auch kulinarische Freuden. Denn viele von ihnen sind essbar und schmecken kdstlich.
Im kleinstrukturierten biologischen Gemiisebau stehen uns einige wirkungsvolle Werkzeuge zur Beikrautregulie-
rung zur Verfligung. Manche davon sind sehr traditionell, andere wurden von innovativen Gerateherstellern neu
entwickelt.

Grundsétze der Beikrautregulierung

Es gilt, einige wichtige Prinzipien bei der Pflege der Biogemuseanbauflachen zu bericksichtigen, denn Erfolg und
Misserfolg liegen bei der Beikrautregulierung eng beisammen. Grundsétzlich sollten Begleitpflanzen bearbeitet
werden, solange sie noch im Keimlings- oder Jugendstadium sind. So lassen sie sich mit geringem Aufwand
entfernen. Zu diesem Zeitpunkt Ubersieht man sie allerdings noch leicht. Sind sie aber einmal fest eingewurzelt,
muss man sie manuell ausreien. Jede Biogértnerin und jeder Biogértner wissen, wovon ich hier rede.

Die Wahl des richtigen Werkzeugs tragt wesentlich zur Eleganz bei der betrieblichen Arbeit bei. Leider muss man
hier sagen, dass es keine Wundergerate oder Patentrezepte zur Beikrautregulierung gibt. Witterung, Tageszeit
der Bearbeitung und Bodenverhaltnisse sind entscheidend. Bei feuchtem Wetter oder noch nicht abgetrockne-
ter Bodenoberfliche bemiiht man sich vergebens. Die ausgekratzten Pflanzchen wurzeln sofort wieder an und
wachsen unbeeindruckt weiter. Umgekehrt sorgt Sonne und trockene Hitze in den spéten Vormittagsstunden fur
ein Abdorren und Absterben der abgescherten Beikruter. Mechanische Beikrautbearbeitung bewirkt auch ein
Brechen der Bodenkruste. Die solcherart gelockerte oberste Bodenschicht wirkt wie eine Isolation, die ein kapil-
lares Aufsteigen von Wasser aus dem Untergrund verhindert und so die unproduktive Verdunstung einschrénkt.

Auf sandigen Bdden tut man sich generell leichter als auf schweren, lehmigen. Uberall aber wird uns ein gutes

MaB korperlicher Fitness abverlangt. Neuere Gerédte sind ergonomisch geformt und gebaut. Sie erlauben eine
effektive Kraftibertragung, was die Arbeit spurbar ertréglicher macht.
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Ziehhacken, Kultivatoren und Striegeln

Umgangssprachlich sind sie nur als ,,HeindIn®“ bekannt — die Ziehha-
cken, ohne die man sich mechanische Beikrautregulierung gar nicht
vorstellen kann. Die Funktionsweise ist denkbar einfach und effektiv:
ein geschérftes Metallplattchen, an einem Werkzeugstiel befestigt, wird
durch die oberste Bodenschicht gezogen, wobei eben der Grundsatz
gilt: ,ziehen statt hacken”. Das kostet weniger Kraft. Sonderformen wie
die Collinearhacke oder die Drahtbtigelhacke weisen spezielle Bearbei-
tungsteile auf, mit deren Hilfe man auch in die unmittelbare Néhe zur
Kulturpflanze gehen kann, ohne diese zu verletzen. Auf einen ausrei-
chend langen, der eigenen KorpergroBe angepassten Stiel sollte man
unbedingt achten, denn das Hacken muss in aufrechter, schonender
Arbeitshaltung erfolgen. Die ausgehackten Beikrauter bleiben einfach
auf dem Beet liegen. Sie vertrocknen dort und dienen als organischer
Mulch. Mit Ziehhacken kénnen nur keimende Samenunkrdutern be-
kampft werden. Hartndckige Wurzelunkrauter lassen sich damit nicht
beseitigen.

; - Kultivator und Striegel funktionieren ganz &hnlich. Nur auf sandigen B6-
Ziehhacken werden in unterschiedlichen Formen den kann man sie als Werkzeuge zur Beikrautregulierung bezeichnen.

angeboten. Stets sollte man darauf achten, dass die Auf schweren Bdden dienen sie der Bodenlockerung und Bellftung.
Schneide gut geschérft ist. (© Wolfgang Palme)

Pendelhacken und Sternrader

Weiterentwicklungen der gewdhnlichen Ziehhacken arbeiten noch effektiver und krafteschonender. Die Pendel-
hacke ist ein geniales Bodenwerkzeug, das in verschiedenen Breiten angeboten wird. Sie besteht aus einem
U-férmigen Arbeitsteil, das beweglich am Werkzeugstiel
aufgehangt ist. Die Pendelhacke wird zwischen den
Gemdusereihen ohne groBen Kraftaufwand durchgezo-
gen. Die Klinge unterschneidet im Boden Beikrauter
und beférdert diese durch ihre pendelnde Bewegung
mitsamt den Wurzeln an die Oberflache. Die verschie-
denen Arbeitsbreiten erlauben je nach Reihenabstand
den Einsatz in unterschiedlichen Gemusekulturen.

Beim Sternrad befindet sich vorne ein Kranz von Me-
tallsternen, die sich drehen und den Boden aufbre-
chen, bevor die U-férmige Schneide ahnlich wie bei
der Pendelhacke durch den Boden fahrt. StoB- oder
schubartige Arbeitsbewegungen ermdéglichen eine Be-
kdmpfung auch von etwas groBeren Beikrdutern. Auf
schweren oder steinigen Béden sind Sternrader nicht

. Sternréder haben zur Beikrautregulierung und Bodenpflege bereits eine
gut einsetzbar. lange Tradlition. (© Wolfgang Palme)

Radhacken

Radhacken kann man als die am weitesten entwickelten Gerédte der manuellen, mechanischen Beikrautbe-
kdmpfung bezeichnen. Sie sind eigentlich Werkzeugtrager, fir die es zahlreiche Anbaugerate gibt: Pendelhacke,
Striegel, Schermesser, Scheibenschar, Haufelschar, Kriimler und andere kénnen einzeln oder in Kombinationen
miteinander auf der Radhacke montiert kommen. Das Grundgerét ist ergonomisch gebaut und erlaubt mit seinen
mit Griffen ausgestatteten Holmen eine effiziente Kraftlibertragung. Mit Einradhacken fahrt man zwischen den
Gemdusereihen. Zweiradhacken bieten den Vorteil, dass man die Gemiisereihen entlangféhrt und gleichzeitig die
beiden benachbarten Zwischenrdume bearbeiten kann. Verbesserungsbedarf besteht nach unserer Erfahrung
noch beim Wechsel der Anbaugeréate. Schnellverschliisse wiirden diesen ndmlich erheblich erleichtern. Im Mo-
ment muss man sie allerdigs noch etwas mihsam ab- und aufschrauben.
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Radhacken sind eigentlich Gerétetréger. Hier ist eine Zweiradhacke mit Die Recyclinghacke vom Zinsenhof entstand aus einem alten Fahrrad vom
Schermesser und Striegel zu sehen. (© Wolfgang Palme) Mistplatz. Sie ist also im doppelten Sinn als nachhaltig zu bezeichnen.
(© Wolfgang Palme)

Obwohl man mit Radhacken sicher bequem arbeiten kann, erfordert vor allem ihr Dauereinsatz auf groBeren
Flachen doch einiges an kdrperlicher Fitness. In unseren Versuchen fragten wir uns immer wieder schwitzend in
der Mittagshitze, ob man sich da nicht technologisch Hilfestellungen aus der Freizeitindustrie holen kénnte. E-
Bikes funktionieren mit Akkuantrieb. Warum kénnten nicht Radhacken genauso ausgerUstet sein? Es gibt erste
Beispiele dieser hilfreichen Kombinationen.

Mit einer Radhacken-Raritét Giberraschten uns eines Sommertags unsere Mitarbeiter an unserer Versuchsstation
Zinsenhof. Sie hatten aus einem Altfahrrad, das sie kostenlos vom benachbarten Altstoffsammelzentrum bezogen
hatten, ein Gartengerét gebastelt, das zu 100 % aus Recyclingmaterialien bestand. Vorderrad und Sattel waren
entfernt worden, statt den Pedalen hatten sie eine Hacke montiert. So schiebt man diesen doppelt nachhaltigen
Garten-Prototypen beim Lenker vor sich her durchs GemUisebeet.

Thermische Beikrautregulierung

Beikrauter kénnen auf sehr effiziente Weise auch durch Hitze zerstort
werden. Dazu verbrennt man Gas aus Flaschen oder Kartuschen und
lasst die bis Gber 1800° C heie Flamme auf unerwiinschte Begleit-
pflanzen einwirken. Es kommt zum Zerplatzen der Zellwénde, das
Pflanzeneiwei3 denaturiert. Getroffene Beikrauter verfarben sich, die
Blattstellung verandert sich. Dieses sogenannte (Ab)flammen ist nur
bei trockener, windstiller Witterung wirksam. Taufeuchte Beikréduter
wiedersetzen sich der Hitze hartnéckig. In jedem Fall muss man ein
langsames Arbeitstempo wéhlen. Die Gasbehélter werden in Umhéan-
getaschen oder Rucksacken mitgeflihrt. Unbedingt sollte man sich flir
Leichtflaschen entscheiden, um den eigenen Riicken zu schonen. Als
Sonderform kann man den Infra-Weeder bezeichnen, der keine offene
Flamme zeigt, sondern nur Hitze ausstrahlt.

Es kann hier nicht oft genug betont werden, dass man beim Abflammen
darauf achten muss, dass keine trockenen, brennbaren Materialien wie
Laub oder Holz in der N&he sind. Es besteht sonst akute Brandgefahr.
Ein kurzer Blick ins Internet gentigt, um abschreckende Bilder und Filme
zu finden, die zeigen, wie unglicklich so ein gartnerischer Beikrautbe-
kdmpfungseinsatz enden kann, wenn man nicht vorsichtig genug ist.
Das Tragen von geeigneter Arbeitskleidung und festem Schuhwerk

- 4 ; - . Abfldmmgeréte miissen bei trockener, windstiller
sollte eine Selbstverstandlichkeit sein. Witterung eingesetzt werden. (© Wolfgang Palme)
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Arbeitstiere

Was jahrhundertelang in der Landwirtschaft eine Selbstversténdlichkeit war, beginnt jetzt wieder Interesse zu
wecken: der Einsatz von Arbeitstieren fiir Bodenbearbeitung und Transport im Gemusebau. In den letzten Jahren
wurden von internationalen Firmen effiziente, boden- und ressourcenschonende, neue Geratschaften entwickelt,
die ein Pfliigen, Hacken oder Striegeln zur Beikrautbek&mpfung mit Pferden oder Eseln ermdglichen. Zahlreiche
Biokrauter- und Biogemisebetriebe entscheiden sich flr diese nachhaltige Bewirtschaftsform.

AbschlieBend fallt mir nun jenes alte englische Sprichwort ein, das ich als Zusammenfassung des ganzen Themas

zitieren mochte: ,,Gute Gartengeréte sind wie beste Freunde — schwer zu finden, aber wenn, dann flirs ganze
Leben.”

Kontakt

Wolfgang Palme
HBLFA Schénbrunn
+43 (0)1/813 59 50-0

BIOAGENASOL.COM

GESUNDER BONEN -

BioAgenasol® ist ein rein pflanzlicher,
biologischer Langzeit-Volldiinger und
Bodenaktivator aus Osterreich.

e Min. 85% Anteil an organischer Substanz
e Hohe Auswaschsicherheit

e Wirksam bei niedrigen Temperaturen

e Bedarfsgerechte Ndhrstoffversorgung

e Angenehmer, malzig-brotiger Geruch

e Bewertet nach Bio Austria Richtlinien

Ndhere Infos unter feed@agrana.com

Agenasol

EINE MARKE VON AGRANA




Testung unterschiedlicher Mulchsysteme
im geschiutzten Anbau

Doris Lengauer (Versuchsstation fir Spezialkulturen, Wies)

Im Freiland wurde vor einiger Zeit das Verhalten einer
Mulchschicht aus Krautersténgel an Zucchini untersucht
(wir berichteten), mit der Erkenntnis, dass Salbeistan-
gel den Druck von Pilzkrankheiten deutlich reduzieren
konnten und gemulchte Flachen einen Mehrertrag zur
Folge hatten.

In der Versuchsstation ist die Verwendung von Heu zur
Bodenbedeckung im geschutzten Anbau schon viele
Jahre Routine. Um auch hier die Effekte genauer zu un-
tersuchen, wurde gemeinsam mit Joanneum Research
— LIFE eine Studie im Gew&achshaus angelegt.

":'.T' . .

Der Mulchversuch im Gewéchshaus. (© Doris Lengauer)

Versuchsaufbau

Zwei Abteile (jeweils 220m2 groB) wurden am 13. Mai

2020 in vierfacher Wiederholung mit den Gurkensorten

Khassib und Induran (beide Rijk Zwaan) bepflanzt und eines davon mit unterschiedlichen Mulchvarianten versehen
(Tabelle 1). Die beiden Einsaaten (Lebendmulch) wurden 3 Wochen vor dem Pflanztermin eingesat, die beiden
Transfermulche wurden unmittelbar nach Pflanzung ausgebracht. Die Kulturen wurden Uber Tropfschlduche be-
waéssert, wobei die Steuerung mit Hilfe von Tensiometern automatisiert erfolgte und der Wasserverbrauch tber
Wasseruhren aufgezeichnet wurde.

Tabelle 1: Beschreibung der Mulchdecken

Mulchvariante Ausbringungsmenge/Saatstarke

Grasschnitt 6 kg/m?
Transfermulch

Heu 3 kg/m?

Gréaser-WeiBklee-Mischung

30 % Trifolium repens, 20 % Festuca ovina, 7 g/m2
Lebendmuich 50 % Festuca rupicola

WeiBklee 5

Trifolium repens 3g/m

Im Bestandesverlauf wurden folgende Parameter erhoben:

¢ Fruchtansatz (12.06.2020)

e Blattflache (22.06.2020)

¢ Nahrstoffgehalte der Gurkenblatter

e Ertrag

e wochentlich Erhebung der Bodentemperatur, -feuchtigkeit und der Leitféhigkeit
e Gesamtwasserverbrauch je Kulturabteil

Fruchtansatz und Ertrag
Zur Beurteilung Fruchtentwicklung wurde Mitte Juni die Anzahl aller Gurken in einer GréBe von 2 cm erhoben.

Die Werte waren fir alle Varianten sehr &hnlich, was bedeutet, dass die Fruchtbildung durch die Mulchvarianten
nicht beeinflusst wurde.
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Die Gesamtertrage wiesen jedoch einige Unterschiede zwischen den Varianten auf (vgl. Abbildung 1 bis 4).
Bei den Transfermulch-Varianten zeigten sich bei beiden Sorten vergleichbare Stlickzahlen und Ertrage in kg/m?
wie bei der Kontrollvariante (ungemulcht), mit einer Tendenz zu leicht hdheren Ertrdgen bei der Heumulch-Variante.

Die beiden Lebendmulch-Varianten brachten geringere Erntemengen und Stlickzahlen als die Transfermulch-
Varianten und die Kontrollvarianten, wobei die WeiBklee-Varianten jeweils bessere Werte zeigte als die Varianten
mit der Graser-WeiBklee-Mischung. Dies kann einerseits auf den héheren Wasserverbrauch, andererseits auf die
geringere Stickstofffixierung der Mischung mit Graserkomponenten zuriickgefiihrt werden.

40 EKlasse | Klasse Il 10 HKlasse | Klasse Il
35 9
30 8
o 25 7
E w 6
2 20 s
3 3
» 15 4
10 3
2
5 1
0 0
Gras Weiklee Weiklee/ Kontrolle Gras Weilklee Weilklee/ Kontrolle
Gréaser Graser
Abbildung 1: Sorte Induran — Stiickzahlen/m? Daten: Versuchsstation Wies/ Abbildung 2: Sorte Induran — Ertrdge in kg/m? Daten: Versuchsstation Wies/
Lengauer, Darstellung: JR-LIFE. Lengauer, Darstellung: JR-LIFE.
60 10
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+ 6
= £
g 30 55
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1
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Gras WeiRtklee Weiklee/ Kontrolle Gras WeiRtklee WeiRklee/ Kontrolle
Graser Graser
Abbildung 3: Sorte Khassib — Stiickzahlen/m? Daten: Versuchsstation Wies/ Abbildung 4: Sorte Khassib — Ertrdge in kg/m? Daten: Versuchsstation Wies/
Lengauer, Darstellung: JR-LIFE. Lengauer, Darstellung: JR-LIFE.

Blattflache und Nahrstoffgehalt der Gurkenblatter

Am 22.06.2020 wurde an allen Pflanzen die Blattfliche des 5. Blattes ndherungsweise aus Blattbreite und Blatt-
lange ermittelt. Bei beiden Sorten zeigte die Kontrollvariante die hdchsten durchschnittlichen Blattoberflachen pro
Blatt, was bedeutet, dass ein stérkeres vegetatives Wachstum bei der Kontrollvariante gegeben war.

Bei der Analyse der Nahrstoffversorgung der Gurkenblatter konnten keine Unterschiede zwischen den Varianten
festgestellt werden.

Bodenparameter

Mit Hilfe eines mobilen Messgerétes (Marke Field Scout) wurde wdchentlich Bodentemperatur, -feuchtigkeit und
die Leitféhigkeit in einer Bodentiefe von 20 cm erhoben. Hier zeigten sich bei der Bodenfeuchtigkeit Unterschiede
in den Varianten, die sich im Laufe der Vegetationsperiode veranderten (vgl. Abbildung 5).

Zu Beginn war bei den Untersaaten der Wassergehalt niedriger als bei den anderen Varianten und die Trans-
fermulch-Varianten wiesen den héchsten Bodenwassergehalt auf. Im Falle der Untersaaten kam hier der
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Verbrauch der Einsaat
selbst zum Tragen, bei
den Transfermulch-Vari-
anten wirkte die Mulch-
schicht zu Beginn am
stérksten auf den Boden-
wassergehalt. Bei den
letzten drei Messungen
im Beobachtungszeit-
raum war der Wasserge-
halt bei der Kontrollpar-
zelle am niedrigsten.

Wasserverbrauch

Der Wasserverbrauch,
als Vergleich der gesam-
ten Hauser, zeigte einen
markanten Unterschied
zwischen den gemulch-
ten und ungemulchten
Bedingungen (vgl. Tabel-
le 2).
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Abbildung 5: Volumetrischer Wassergehalt (%) zu unterschiedlichen Zeitpunkten (Tag im Gewéchshaus),
Daten: Versuchsstation Wies/Lengauer, Darstellung: JR-LIFE.

Da jedoch im gemulchten Gewachshaus nicht zwischen den Varianten unterschieden wurde, handelt es sich um
den Gesamtwasserverbrauch Uber alle Versuchsglieder. Es ist anzunehmen, dass die Transfermulch-Varianten
im Vergleich zum offenen Boden einen noch geringeren Bewasserungsbedarf aufweisen, was auch die Werte zur

Bodenfeuchte bestétigen.

Das Mikroklima war im gemulchten deutlich feuchter als im Referenzhaus, was auf die erhdhte Transpiration der
Einsaaten zuriickzufihren ist. Dies reduziert auf der einen Seite den Wasserverbrauch, hatte jedoch andererseits
einen hoéheren Krankheits- und Schadlingsdruck zur Folge und damit verbunden einen vermehrten Aufwand an
PflanzenschutzmaBnahmen.

Tabelle 2: Wasserverbrauch, Gesamtertrag und Wassernutzungseffizienz der Produktion

Variante Wasserverbrauch (l) Stiickzahl Gesamtertrag (kg)* Wasserbedarf
ungemulcht 82.998 10.536 1.954 42,5
gemulcht 39.819 8.677 1.722 23,1

* Klasse | und Klasse Il der beiden Sorten

Insgesamt ist ein deutlicher Vorteil im Sinne einer Effizienzsteigerung des eingesetzten Wassers der Transfermulch-
Varianten, insbesondere bei der Heumulch-Variante, festzustellen. Die Lebendmulchvarianten sind als weniger
zielfUhrend zu bewerten, einerseits aufgrund des Effekts auf das Mikroklima, andererseits aufgrund der Ertrags-

minderung.

Kontakt

Doris Lengauer

Versuchsstation fiir Spezialkulturen, Wies

+43 (0)3465/24 23-13
doris.lengauer@stmk.gv.at
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Aus Roggen werde Gemusevielfalt!
Unsere Aha-Erlebnisse aus dem ersten Jahr
im GRAND GARTEN

Johannes Pelleter (GRAND GARTEN)

Vor etwas mehr als einem Jahr begann die Transformation. Aus einem Bio-Acker mitten im nérdlichen Tullnerfeld
(NO) sollte ein ,Market Garden“ (oder auf Deutsch: eine Marktgértnerei) nach dem Vorbild von Jean-Martin Fortier
werden. Die Idee schwirrte Alfred Grand ja schon seit Jahren im Kopf herum. Seit der Bio-Landwirt und Regen-
wurmfreak durch Zufall auf YouTube Uber ein Video zum Thema ,,Market Gardening“ gestolpert ist, lIasst ihn die
Faszination nicht mehr los. Normalerweise mit schwerem Gerat auf 90ha Acker unterwegs, fand er die Idee des
kleinstrukturierten Gemisebaus in Handarbeit Gberaus reizvoll. Ob das auch bei uns so funktioniert?

In der Zwischenzeit hat Alfred seinen Bio-Betrieb zum ersten Forschungs- und Demonstrationsbauernhof Os-
terreichs (GRAND FARM) weiterentwickelt, um regenerative landwirtschaftliche Konzepte zu testen, mit Wissen-
schaftlern zu evaluieren und die Erfahrungen an Praktiker weiterzugeben. Ziel ist es, den Austausch und das
gegenseitige Verstandnis zwischen Wissenschaft, Praxis und Gesellschaft zu férdern. Das ideale Setting also fir
die Griindung einer Marktgartnerei inmitten eines bestehenden landwirtschaftlichen Betriebs. Natirlich sollte die
neu entstehende Gértnerei neben der landwirtschaftlichen Produktion dann auch als Freiluftlabor dienen.

Nach zahlreichen erfolglosen Gesprachen mit Bund und Land stand fest: finanzielle Unterstlitzung wird es daflir
keine geben. Damit war klar, dass die Finanzierung der gesamten (Forschungs-)Infrastruktur aus eigener Tasche
zu stemmen ist. Diese Klarheit war dann die Initialzindung fir den Sprung ins kalte Wasser. Alfred informierte
Freund und Fachmann Robby Gass aus Schottland, der das Projekt fiir die ersten Monate begleiten sollte.
Und im Juni 2019 war es dann soweit: der blihende Roggen am kiinftigen Gartnereigeldnde wurde gemulcht,
die Gemuseflachen gegrubbert, Plots und Wege abge-
steckt, Bewasserungsrohre verlegt, Grundwasserpum-
pe installiert und erste Beete angelegt. Der vorhandene
Maschinenpark der GRAND FARM (Traktoren, Grubber,
Mulcher, Hoflader usw.) hat bei all den Vorbereitungen
wertvolle Dienste geleistet. Motivierte Mitarbeiterinnen
und Mitarbeiter waren schnell gefunden, Container fir
Werkzeug und Biro aufgestellt, Einachsschlepper samt
AnbauQeréten ge”efert und die ersten Jungpﬂanzen Abbildung 1: Das Roggenfeld vor dem Mulchen. Juni 2019.
fur die Wintergemiseproduktion bestellt. Im November (© GRANDGARTEN)

2019 wurden dann die ersten 45 Gemdisekisterl ver-
kauft. Der GRAND GARTEN war geboren.

Ein Vollgasstart kann man sagen. Mitten in der Saison.
Das war schon ein bisschen verriickt. Daftir konnte man
aber auch richtig Start-Up-Atmosphére schnuppern,
Aufbruchstimmung lag in der Luft. Jetzt nach mehr als
einem Jahr blickt man schon etwas ntchterner zuriick E= i .y .

auf diese spannende Zeit, sieht manches vielleicht an-  Abbildung 2: Ein halbes Jahr spéter: Herbst 2019. Aus dem vorderen
ders als damals und hat zum Gliick schon etwas mehr (rechten) Teil des Roggenfelds wurden Gemtisebeete. (© GRANDGARTEN)
Sicherheit gewonnen in der taglichen Gartnerarbeit.
Riickblickend hat es doch auch einige Uberraschungen
gegeben, mit denen man so nicht gerechnet hat. Eini-
ge dieser Aha-Erlebnisse aus dem ersten Jahr sollen
hier zusammengefasst werden und so dem/der einen
oder anderen kiinftigen Marktgartner*in niitzliche Anre-
gungen fir die Griindung der eigenen Gartnerei bringen.
Manche der Beobachtungen kdénnen dartber hinaus

. . . . . Abbildung 3: Im Sommer 2020 wurde die Anbaufléche auf etwa 7.500 m?
aber vielleicht auch flir erfahrenere Gartner‘innen von  Anbaufische (davon ca. 850 m? geschiitzt) erweitert. (© GRANDGARTEN)

Wert sein.
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Flachenvorbereitung & Infrastruktur

Die Entscheidung, als Vorbereitung einen bestehenden Roggenbestand zu mulchen, hat sich sehr gut bewahrt.
Die Flachen, die nicht fiir die Gemusebeete benétigt wurden, (Verkehrsflachen, etc.) waren durch die Mulchschicht
gut befahrbar, geschiitzt und der Unkrautdruck hielt sich in Grenzen.

Ehrlich gesagt haben wir es uns aber einfacher vorgestellt, die nétige Infrastruktur der Gartnerei nach und nach

wahrend des Betriebs zu vervollstédndigen. Zaun und Container hatten wir zwar schon vor dem Auspflanzen der

ersten Kulturen, Wasser aus der Leitung konnten wir aber erst mehrere Wochen danach nutzen. Bis dahin mussten

die Pflanzen mit Wasser aus einem alten Weintank gegossen werden.

= Eine mdgliche Lésung ware der Aufbau der gesamten notwendigen Infrastruktur im Vorfeld noch bevor die
ersten Kulturen gepflanzt/gesat werden. Idealerweise wirde man mit all diesen Vorbereitungen bereits im
Sommer bzw. Herbst des Vorjahres starten, ggf. Permaveggies und Gehdlze pflanzen, den Winter tUber alle
Planungen fur die kommende Saison durchfiihren und im Frihjahr dann mit weitgehend fertiggestellter Infra-
struktur zu produzieren beginnen.

Den Nutzen von (Silo-)Planen in der Beetvorbereitung haben wir rlickblickend wahrscheinlich unterschatzt.

Unser hoher Beikrautdruck hatte durch ausreichend langes Bedecken der fertig vorbereiteten Beete mit Planen

vermutlich deutlich reduziert werden kénnen.

< Rechtzeitige Beetvorbereitung inkl. Kompostgabe und evtl. Begriinung sowie anschlieBendes Bedecken mit
Planen noch im Sommer vor dem eigentlichen Saisonstart wére wohl eine vielversprechende Vorgehensweise.
Wichtig dirfte sein, dass das Bedecken mit Planen noch zur warmen, aktiven Jahreszeit stattfindet, da in dieser
Zeit Wurzelunkrauter besonders geschwécht werden kénnen. Auch wahrend der Saison kénnte das gezielte
Abdecken der Beete fir einige Wochen nach dem Abernten eine deutliche Arbeitsersparnis bewirken.

Die groBe Menge an Plastik im Market Garden Uberrascht uns mittlerweile aber auch im negativen Sinne. Foli-
entunnel, Minitunnel, (Silo-)Planen, Baéndchengewebe, Beschattungsnetze, Kulturschutznetze, Vliese... Da kommt
schon echt was zusammen. Und gerade von den feinverwobenen Materialien 16sen sich mit der Zeit immer wieder
einzelne Fasern, die dann oft unbemerkt liegen bleiben und langsam im Boden verschwinden. Das ist aus unserer
Sicht ein Riesenthema, mit dem wir uns in den ndchsten Jahren noch intensiv beschéaftigen werden. Gut, dass
wir einen Forschungsbauernhof haben ;-)!
< Leider ist Plastik im modernen Gemisebau kaum wegzudenken und kann gerade in den Anfangsjahren sicher
einiges erleichtern. Langfristig sollten wir uns aber echt Gedanken Uber umweltvertrédglichere Alternativen
machen.

Unterschatzt haben wir den enormen Zeitaufwand beim Ausbringen von Kompost und Hackschnitzel mit

Schiebetruhen. Auch das Mulchen mit organischem Material aus unserer Landwirtschaft (Luzerne-Schnitt, Stroh

etc.) nimmt unglaublich viel Zeit in Anspruch, auch wenn wir von den positiven Wirkungen bezlglich Bodenleben,

Pflanzengesundheit, Verdunstungsschutz und Unkrautunterdriickung Uberzeugt sind.

=< Hackschnitzel nutzen wir mittlerweile nicht mehr fir das Mulchen der Wege. Zu groB3 scheint uns der Aufwand
fur den bisher feststellbaren Nutzen. Fur ein effizienteres Ausbringen von Kompost haben wir vorerst leider noch
keine L6sung gefunden. Mit Mulch werden wir jedenfalls noch weiter experimentieren, um die praktikabelste
Vorgehensweise fir unterschiedliche Kulturen herauszufinden.

Pflanzenbauliches

Schon vor der Griindung des Gartens haben wir uns vorgenommen, eine ganzjidhrige Versorgung mit Gemuse
sicherstellen zu wollen. Und nachdem wir erst mitten in der Saison mit der Fldchenvorbereitung begonnen hatten,
gehorten unsere ersten Kulturen gleich allesamt in die Kategorie Wintergemuse. Mit einem Schlag hatten wir dann
einen groBen Teil unserer Beete mit Gemuisearten der Kohlfamilie belegt: Chinakohl, Griinkohl, Palmkohl, Pak Choi,
Asia-Salate, Herbstriiben, WeiBkraut, Rotkraut, Wirsingkohl... Daraus haben sich einige Schwierigkeiten ergeben.
Erstens wird es mit der Fruchtfolge relativ schnell knapp, wenn man die empfohlene Anbaupause von 3-4 Jahren
bei Kohlgewé&chsen einhalten mdchte. Da brauchte es wirklich viel Ausweichflache, um ausreichend rotieren zu
kénnen bevor man mit der Kohlfamilie wieder auf denselben Beeten landet. Zweitens haben wir anfangs auch
mitunter sehr lang am Beet stehende Kulturen wie WeiBkraut oder Rotkraut gepflanzt, deren monetarer Wert im
Verhéltnis zur langen Beetbelegung flr einen Market Garden nicht ausreichend hoch ist. Und drittens haben sich
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bei einigen Kohlarten zahlreiche Schadlinge eingefunden, denen zum Teil ganze Beete anheimgefallen sind. Das

haben wir uns echt einfacher vorgestellt.

< Wenn man sich fiir eine ganzjahrige Produktion in der Marktgéartnerei entscheidet, braucht es fiir den Winter eine
bunte Mischung unterschiedlicher Pflanzenfamilien. Im Bereich der Kohlgewachse kénnen diverse Blattkohle
(Griinkohl, Palmkonhl, Zierkohl, Scherkohl, Asia-Salate, Rucola...) durchaus Sinn machen, weil sie mehrmals
Uber einen langeren Zeitraum hinweg beerntet werden kénnen. Kopfkohl wie WeiBkraut, Rotkraut oder Wir-
singkohl sind in unserem Kontext eigentlich nicht rentabel. Stattdessen werden wir flir die Winterversorgung
kinftig verstarkt auf die Pflanzenfamilie der GansefuBgewéachse setzen, zu der bspw. Spinat, Mangold oder
Rote RlUben gehdéren. Auch Zichoriengewéachse wie Zuckerhut, Puntarelle oder Radicchio wollen wir verstérkt
fur die Wintermonate kultivieren.

Einige WintergemuUsekulturen trotzen den winterlichen Bedingungen
ohne weiteres auch im Freiland, andere wiederum gedeihen nur ge-
schiitzt vor Wind und Wetter. Fir die zweite Gruppe braucht es ausrei-
chend geschitzte Flache, entweder in begehbaren Gewachshausern
oder aber auch in Minitunnels. Wichtig ist jedenfalls der Schutz vor
unkontrollierter Feuchtigkeit, die im Winter haufig zu Pilzbefall und
Faulnis fihrt. Minitunnels sind zwar eine kostenglinstige Alternative
zu groBen Folientunnels, eignen sich aber nicht fir jede Wetterlage.
Nachdem wir bei uns teilweise mit starken Winden zu kdmpfen haben,
war es gar nicht so leicht, ausreichend stabile Verankerungen fiir un-
sere Minitunnels zu konstruieren. Mit angeschweiBten Wiederhaken an
den Erdankern und guter Verspannung haben wir es dann aber doch
geschafft.
< Ob Minitunnels in unserem Kontext wirklich die praktikabelste L6-
sung sind, kénnen wir noch nicht sicher sagen. Eine genaue Ge-
genlberstellung von Aufwand und Ertrag missen wir allerdings
erst vornehmen. Mdéglicherweise wéaren begehbare Wandertunnel
(Caterpillar Tunnel) mittelfristig aber die komfortablere (aber auch
teurere) Variante, die dann auch fir héher wachsende Kulturen im
Sommer nutzbar wére.

. ) . . . . Abbildung 4: Unsere ersten Minitunnels nach starken
Uberrascht waren wir darlber, wie lange es gedauert hat, bis wir windbéen. (© GRANDGARTEN)

Direktsaaten zufriedenstellend hinbekommen haben. Als wir uns mit

der Werkzeugausstattung der Gartnerei beschéftigt haben, hat sich recht schnell herausgestellt, dass der kore-

anische ,,JANG Seeder” von vielen Praktikern als die beste Hands@dmaschine gelobt wird. Also haben wir online

Uber den franzésischen Handler Terradonis die dreireihige Variante JP3 bestellt und getestet. Irgendwie hatten wir

die Erwartung, dass Direktsaaten mit so einer teuren Maschine quasi automatisch gelingen mussten. Zu unserer

Enttauschung gingen die meisten Aussaaten aber leider nur sehr spérlich auf. Hauptgrund daflr war ein zu rasches

Abtrocknen der obersten Bodenschicht, in der das Saatgut abgelegt wird. Dieses rasche Abtrocknen haben wir

auf mehrere Ursachen zuriickgefiihrt: Frihjahrstrockenheit, zeitweise wirklich starker Wind auf unserer Flache,

unzureichende Bewasserung der frischen Aussaaten, diinne und generell schnell abtrocknende Kompostmulch-
schicht auf dem Mutterboden und zu wenig tiefe Flihrung des Saschars.

- Wesentlich besser gelungen sind uns die Direktsaaten dann, nachdem wir die Aussaaten grundsatzlich mit
einem Vlies abgedeckt und konsequenter bewéssert haben. Eine selbst angeschweiBte Verlangerung der Tie-
fenflihrung, die Verschmalerung des Sakoérpers und das Abschneiden und fachgerechte Entsorgen des Kluten-
rdumers hat dann auch die Ablagetiefe und damit den Feldaufgang von grobkdrnigem Saatgut (Zuckermais,
Bohnen, Erbsen...) verbessert. Zum Befestigen der Vliese und Netze verwenden wir mittlerweile vermehrt mit
Wasser beflillte und mit Weinkorken verschlossene 3/4“ Gartenschlduche anstatt sonst Ublichen der Sandsé-
cke. Sie lassen sich nicht nur besser transportieren und verlegen, sondern schmiegen das Netz auch Uiber die
ganze Lange eng an den Boden und verhindern so, dass der Wind das Netz hochhebt, bzw. Schadlinge in den
entstehenden Falten einfliegen kénnen. Fir ein praktisches Handling haben sich 20 bis 30m lange Einheiten
bewahrt; Iangere Schlauche sind schon deutlich schwerer und unpraktischer auszulegen. Je nach Anzahl der
abgedeckten Beete werden dann einfach entsprechend viele kiirzere Einheiten leicht liberlappend verlegt.

Der Krankheitsdruck im Spatfriihling des heurigen Jahres hat uns vor allem im Folientunnel Sorgen bereitet.
Unsere Paradeiser hatten scheinbar alle méglichen Krankheits- und Mangelerscheinungen und der erste Saiz
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Gurken war bereits nach wenigen Wochen stark befallen von echtem Mehltau, sodass wir sie gleich komplett durch
einen zweiten (mehltauresistenten) Satz ersetzen mussten. Schuld daran diirfte unzureichendes Liiften gewesen
sein — mit dem Ziel, die Temperatur in den ersten Wochen nach dem Auspflanzen méglichst hoch zu halten. Das
war riickblickend wohl nicht die allerbeste Strategie. In Folge haben wir bewusst auf ausreichende Belliftung Gber
Taren, Seitenwénde und Giebelklappen geachtet, die Paradeiserpflanzen von unten weg entbldttert und wenige
Wochen spéter haben sie sich quasi vollstandig erholt. Spannend!
< Ausreichende Belliftung im Gewéachshaus ist also scheinbar wesentlicher wichtiger als um ein paar Grad
warmere Temperaturen. Seitenliftung und Giebelklappen sind wertvolle Liftungsflachen zusatzlich zu den
Eingangstlren - vor allem bei langeren Tunnels. Um md&glichst rechtzeitig auf Krankheitsbilder und Mangeler-
scheinungen reagieren zu kénnen, hei3t es beobachten, beobachten, beobachten — und fallweise eliminieren.

Marketing & Vertrieb

Die Tatsache, dass wir mit Wintergemdiise in die Produktion gestartet sind, hatte rickblickend wahrscheinlich
auch positive Auswirkungen auf die Vermarktung. Denn gerade in dieser Zeit hat nun wirklich kaum mehr jemand
Gemdise aus dem eigenen Garten und bisher gibt es auch noch nicht allzu viele regionale Anbieter von Bio-
Wintergemuise, die eine Konkurrenz darstellen kdnnten. So konnten wir gleich zu Beginn mit einem besonderen
Angebot aufwarten, das fir viele Kunden neu war. Ein wichtiger Teil der Vorbereitungen fiir den Verkaufsstart
im November 2019 war dann der Entwurf eines ansprechenden Flyers mit viel Information und vielen Bildern
Uber unsere Arbeit und unser Kisterl-Angebot. Parallel dazu wurde die Website programmiert und eine Face-
bookseite erstellt. Einzige weitere MarketingmaBnahme war eine Postwurfsendung mit dem frisch gedruckten
Flyer und einem Inlay mit persénlicher Ansprache und Detailinfos. Diese Sendung kostete uns rund 500 € und
erreichte unseren Heimatort Absdorf und einige umlie-
genden Gemeinden. Die darauffolgende Nachfrage hat
alle unsere Erwartungen Ubertroffen. Waren es bei der
ersten Kisterlausgabe im November 2019 noch rund 45
Kisterl, zahlten wir bis Ende des Jahres schon 70 und im
Fruhling 2020 bereits knapp 150 Kisterl. Ohne weitere
bezahlte Werbung. Lediglich aufgrund von Mundpropa-
ganda und Social-Media-Aktivitaten. Ahnlich groB war
das Interesse von Medienvertretern, Quereinsteigern
und engagierten Konsumenten, die allesamt mehr Gber
unsere Arbeit erfahren und/oder mitarbeiten wollten.
= Investitionen in grundlegende Kommunikationsin-
strumente wie Website, Flyer und Social Media ma-
chen sich offenbar wirklich bezahlt. Die Bekanntheit
eines jungen Betriebs kann dadurch sehr schnell
deutlich gesteigert werden. Auch die Wintergemu- ] :
seproduktion kann in Bezug auf die Vermarktung Abbildung 5: Wintergemiise aus Herausforderung und Wettbewerbsvorteil.
entscheidende Wettbewerbsvorteile bringen. (© GRANDGARTEN).

Annlich Uberraschend wie der starke Anstieg der Nachfrage im ersten halben Jahr nach dem Verkaufsstart war

fir uns dann aber auch der Rickgang der Kisterlzahlen von fast 150 auf 110 in den Monaten Juni bis August.

Dabei hatten wir uns gerade darauf eingestellt, dass die Nachfrage auch ohne Werbung automatisch weiter

steigen wirde. Schade! Ein bisschen beruhigt hat uns dann die Information von Berufskollegen, dass dieses

»Sommerloch® bei direktvermarktenden Betrieben Ublich sei und sich im Herbst wieder erholen wiirde. Trotzdem

ziemlich ungtinstig, ist doch gerade in den Sommermonaten mit einer Explosion der Ernte zu rechnen.

- Firdieses ,Sommerloch* braucht es deshalb unbedingt alternative Absatzkanale, (iber die man Uberschiisse -
im Notfall auch zu etwas niedrigeren Preisen — vermarkten kann. In unserem Fall sind das Gastronomiebetriebe,
Zusatzverkaufe an bestehende Kisterlkunden und andere Kisterlanbieter, die einen Teil ihrer Ware zukaufen. Die
Vermarktung Uber mehrere verschiedene Vertriebskanéle bringt aber nicht nur im Sommer Vorteile, sondern
bedeutet generell zusétzliche Sicherheit, falls einmal der eine oder andere groBere Abnehmer wegfallt.

Abseits der oben erwahnten Kommunikationsinstrumente pflegen wir einen intensiven Austausch mit unseren

Kunden via E-Mail. So erhalten unsere Kisterlabonnenten am Anfang der Woche einen ,Gartenbrief” mit der
Ankiindigung des geplanten Kisterlinhalts mitsamt einigen Rezepten und Informationen Uber aktuelle Gescheh-
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nisse im Garten. Auch fiir die Vorstellung eher unbekannter Gemisearten oder Erklarungen fir Ernteausfalle bzw.
Qualitatsverdnderungen im Laufe der Saison ist dieses Medium Uberaus wertvoll. Von Anfang an haben wir so
eine sehr personliche und fast schon familidare Kommunikationslinie gepflegt und das schatzen unsere Abon-
nenten. Auch wenn das manchmal viel Arbeit macht, haben wir es dadurch geschafft, dass unsere Kunden eine
Art Zugehorigkeitsgeflihl entwickelt haben und auch viel Verstandnis daflir aufbringen, wenn einmal etwas schief
geht. Unzahlige nette Emails mit Lob und Dankbarkeit, persénliche Besuche samt Geschenken, kulinarische
Kostproben, ehrenamtliche Mithilfe im Garten usw. sind dann noch die Draufgabe.
< Persodnlicher Kundenkontakt bringt nicht nur etwas mehr Arbeit, sondern auch unglaublich viele Vorteile mit
sich. Kundenbindung, Vertrauen, Verstandnis und Preisbereitschaft lassen sich so langfristig steigern und die
Freude des gemeinsamen Miteinanders gibt immer wieder neue Motivation. AuBerdem kénnten wir es auch
als Bildungsauftrag verstehen, Menschen wieder verstarkt in die Produktion ihrer Lebensmittel zu involvieren.

Background

Die Weiterverarbeitung von Ernteliberschiissen hat sich bei uns als schwieriger erwiesen, als wir es uns erwartet
hatten. Mit unserer haushaltsliblichen Kiichenausstattung und den relativ kleinen Chargen war die Veredelung
von Gemudse in unseren Rahmenbedingungen bis auf wenige Ausnahmen nicht rentabel. Zu hoch war der Zeit-
aufwand, nachdem entsprechende Profi-Gerate und geeignete Rdumlichkeiten noch nicht vorhanden sind. Einzig
bei Sauerkraut und Rote Riiben Salat war eine Produktion in derart groBen Mengen mdéglich, dass sich die Kosten
pro Verkaufseinheit im vertretbaren Rahmen gehalten haben.
< Um Produktveredelung wirtschaftlich erfolgreich durchflihren zu kénnen, braucht es unserer Erfahrung nach
gut durchdachte und effiziente Arbeitsablaufe, eine entsprechende Infrastruktur sowie ausreichend groBe
Produktionsmengen, um die Kosten pro Einheit zu reduzieren und einen Gewinn erzielen zu kénnen.

Der Fokus auf Effizienz und Optimierung der Arbeitsablaufe ist aus unserer Sicht generell in allen Bereichen
des Market Gardens von besonderer Bedeutung und zugleich eine riesengroBe Herausforderung. Sei es beim
Pflanzen, beim Jaten, beim Ernten, beim Waschen, beim Packen - in jedem einzelnen Arbeitsschritt ist die op-
timale Vorgehensweise herauszufinden und zu perfektionieren. Zeit ist in dem Fall tatsachlich Geld: je weniger
Arbeitszeit flr die einzelnen Tétigkeiten bendtigt wird, desto eher wird die Gértnerei wirtschaftlich erfolgreich sein.
Gerade als Neueinsteiger hat man von all diesen optimalen Handgriffen und Tricks aber noch wenig Ahnung und
bemerkt Ineffizienzen oft erst sehr viel spéter.
< Wer die Méglichkeit hat, vor der Griindung der eigenen Gértnerei auf Betrieben mit langjahriger Erfahrung zu
arbeiten, sollte das unbedingt tun. Damit kdnnte man womdglich viele Anfangerfehler vermeiden und mit mehr
Sicherheit in die Selbststéndigkeit starten. Auch die Kooperation und der Austausch mit erfahrenen Berufs-
kollegen und/oder die Teilnahme an Seminaren und Kursen kann helfen.

Séamtliche Kundendaten verwalten wir bisher mit Excel-Listen und das ist wirklich mihsam und fehleranféllig. Wir

sind deshalb gerade am Uberlegen, in eine professionelle Verwaltungssoftware fir Direktvermarkter (z.B. Martas)

zu investieren.

= Eine gute Software fir die Datenverwaltung kostet zwar wieder einiges, spart im Endeffekt aber vermutlich viel
Zeit und Nerven, die vielleicht doch im Garten besser aufgehoben wéren.

Wenn die interne Kommunikation im Team einmal nicht so gut funktioniert und wichtige Informationen nicht
zu allen Beteiligten durchdringen, kann es schon mal zu Ungereimtheiten kommen. Aus Zeitspargriinden auf
Besprechungen zu verzichten, dirfte langfristig also keine allzu gute Idee sein.

- Stattdessen sollte es das Ziel sein, zu Beginn jeder Woche eine Team-Besprechung abzuhalten, die sich auf
das Wesentliche beschrénkt und mdéglichst knapp gehalten wird. Fiir persdnliche Befindlichkeiten sollte es
aber vielleicht zusétzlich einmal im Monat ein eigenes Meeting geben, in dem jeder seine betriebsbezogenen
Ideen, Sorgen und Verbesserungsvorschlage loswerden kann.

Ausblick

Nach einem bewegten Aufbaujahr, in dem wir unglaublich viel geschafft und auf die Beine gestellt haben, gilt es
jetzt, die gesamten betrieblichen Ablaufe zu professionalisieren. Das heiBt Handgriffe optimieren, Effizienz steigern,
Kulturfihrung perfektionieren und trotzdem genligend Raum flir ein freundschaftliches Miteinander bewahren. In
Zukunft mdchten wir gerne noch mehr Synergien zwischen der GRAND FARM und dem GRAND GARTEN nutzen,
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Produkte aus der Landwirtschaft aufbereiten und als Erganzung zu unserer Gemdusevielfalt direktvermarkten. Ver-
stéarkt werden wir nun auch langerfristige Forschungsarbeiten im Garten betreuen und erméglichen; den Anfang
machte heuer Howard Koster von der Universitdt Wageningen (NL), der gemeinsam mit uns eine Projektarbeit tber
die Rahmenbedingungen flr die europaweite Etablierung von Forschungs- und Demonstrationsbauernhéfen ver-
fasste (Titel: “Caring for Soil is Caring for Life” — Towards a truly participative Living Lab and Lighthouse network).

Unsere sportliche Grundeinstellung wollen wir uns erhalten und auch in den nachsten Jahren versuchen, immer
ein bisschen Uber unsere Grenzen hinauszuwachsen. Nach Alfreds Vision soll es ja bis 2035 in jedem gréBeren Ort
Osterreichs einen Market Garden geben. Und als Forschungs- und Demonstrationsbauernhof sehen wir unsere
Aufgabe darin, Briicken zu schlagen zwischen Wissenschaft, Praxis und Gesellschaft und mitzuhelfen, dieses
erfolgreiche Modell der Marktgartnerei weiterzuentwickeln und méglichst vielen Menschen zuganglich zu machen.

Abbildung 6: Aus Roggen wurde Gemdisevielfalt. Der GRAND GARTEN in Absdorf NO. (© GRANDGARTEN)

Kontakt

Weitere Information zum GRAND GARTEN finden Sie unter:
www.grandfarm.at

grandgarten@grandfarm.at

+43 (0)664/100 25 67

(und naturlich auch auf Facebook und Instagram)
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Kooperation zwischen ,,Small-Scale-Farmers*
Biogemuiuse CSA Kamptal, Grand Garten,
Lerchenhof & SoLaWi Fermentarium

Sarah Schmolmdiller (MSC Absolventin, IMC Fachhochschule Krems, Masterstudium: Umwelt- und Nachhaltigkeitsmanagement)

»Wenn du schnell gehen willst, gehe alleine.
Wenn du weit gehen willst, gehe mit anderen.*

Das oben angeflihrte afrikanische Sprichwort fungiert als Leitthese dieser Gruppe von ,,Small-Scale-Farmers*, da
Kooperation auf horizontaler Ebene — zwischen gleichrangigen und womdglich konkurrenzbehafteten Betrieben
— als Losungsansatz gesehen wird, um wirtschaftlich funktionsfahig zu sein. Im Zuge meiner Masterstudie zum
Thema ,Kooperation zwischen Small-Scale-Farmers® habe ich vier biologische Gemiisebaubetriebe, welche auf
einer Kleinstflaiche (< 2 Hektar) anbauen, im Umkreis vom 35 km, ausgewahlt. Biogemiise CSA Kamptal (Plank
am Kamp, Markus Hohenecker), Grand Garten (Absdorf, Alfred Grand), Lerchenhof (Diendorf am Walde, Franziska
Lerch) und SoLaWi Fermentarium (Kirchberg am Wagram, Rudolf Hoheneder) haben sich zusammengeschlossen
und eine Kooperationsgruppe gebildet.

Das erste Zusammentreffen dieser Gruppe fand im April 2020 via Zoom statt. Trotz technischer Schwierigkeiten
wurden diverse Kooperationsaktivitdten im Dialog debattiert, wobei ein Gruppengefiihl entstand und auch viel ge-
lacht wurde. Kooperationsaktivitdten kdnnen so vielféltig sein wie die GemUisebeete dieser ,,Small-Scale-Farmers”,
um einige davon zu nennen: gemeinsame Vermarktung, politisches Engagement, geteilte Marktstande, kollektive
Saatgutvermehrung und -zlichtung, gemeinsame Maschinenbenutzung, Wissenstransfer, kollektive Jungpflanzen-
anzucht, Produktaustausch und Absprache im Anbauplan, gemeinschaftliche Feldtage sowie externe Beratung,
gemeinsame Kompostierung und geteilte Infrastruktur.

Wahrend des Zoom Meetings beschlossen die ,,.Small-Scale-Farmers” sich einmal monatlich — sobald dies
aufgrund der damaligen Situation wieder mdglich wéare — zu Themenbesuchen abwechselnd auf deren Hofe zu
treffen. Schon im Juni, bei der ersten Visite in den Grand Garten, beschéftigten wir uns mit dem Thema Bewas-
serungssysteme. Dazu luden wir den Experten Stefan Glaser (Hydrip) ein. Bei diesem Treffen wuchs die Gruppe
um ein weiteres Mitglied, denn Tristan Toe von BioSain (Gars am Kamp) war gleich dabei, als er davon horte.
Mittlerweile, haben uns auch schon Markus Hohenecker und Rudolf Hoheneder auf inren Feldern willkommen
geheiBen. Man kann beobachten, dass die Kooperationspartner/innen es schatzen, Anbaumethoden anderer
hautnah zu erleben und sich dartiber auszutauschen. Ebenso kommuniziert die Kooperationsgruppe online tUber
WhatsApp, um Termine zu vereinbaren, Produkte auszutauschen und anfallende Fragen zu klaren. Damit die
Winterruhe nicht zu langatmig wird, ist ein Zusammenkommen geplant, um Absprachen im Anbauplan zu tatigen
sowie Sorten aus der Eigenvermehrung auszutauschen.

Anhand dieses Projekts lasst sich klar erkennen, dass aus wissenschaftlichem Arbeiten und partizipative Um-
setzung in die Praxis ein wesentlicher Mehrwert flr kleinstrukturierte Bio-GemUse-Betriebe erzielt werden kann.
Forschung, Beratung und Praxis gehen in diesem Falle Hand in Hand, wodurch ein ,Sweet Spot“ geschaffen
wurde, in dem sich Menschen gegenseitig bereichern.

Wie kénnen Kooperationsgruppen entstehen?

Zuerst braucht es eine/n Impulsgeber/in mit einer Vision. Mein Ziel war und ist es, durch Kooperation, Mehrwerte
fur die Beteiligten zu schaffen und dafiir wurde meine Masterarbeit zum Vehikel. Im ndchsten Schritt machte ich
mich auf die Suche nach passenden Partner/innen. Hierbei ist es von Vorteil, wenn die ,,Small-Scale Farmers*
ahnliche Werte teilen, vergleichbare Charakteristika und eine physische Nahe zueinander haben. Coopetition,
ist ein zusammengesetztes Wort aus den englischen Begriffen cooperation (Kooperation) und competition
(Wettbewerb) und bedeutet, dass diese Betriebe, welche vermeintliche Konkurrenten sind, zugleich perfekte Ko-
operationspartner/innen sein kdnnen, da sie dhnliche Bedirfnisse und Herausforderungen teilen. Aufgrund der
Tatsache, dass alle der obengenannten Betriebe das Potenzial an einer Zusammenarbeit erkannten, war unsere
Kooperationsgruppe in Windeseile geformt.
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Danach fihrte ich, in meiner Rolle als Forscherin, Einzelgesprache mit den Gruppenmitglieder, um unvoreinge-
nommene Sichtweisen einzufangen. In diesen Gesprachen empfiehlt es sich, auf Starken und Schwachen der
Betriebe sowie auf deren Motive an der Anteilnahme einzugehen. Nach dieser Vorbereitungsphase konnte sich
die Gruppe endlich erstmals in dieser Form treffen. Bei diesem ersten Austausch war es meine Aufgabe, als Im-
pulsgeberin die ,Small-Scale-Farmers“ durch diesen Prozess zu leiten und Raum fiir gegenseitige Beratung zu
schaffen. Hierzu kénnen Inputs, Denkanst6Be und Analysen vorbereitet und prasentiert werden, um anschlieBend
im Kollektiv Aufgabenstellungen auszuarbeiten.

Allgemein soll darauf geachtet werden, dass der/die Organisator/in sich in einer Mediatoren-Rolle wiederfindet und
die Partner/innen angehalten sind, den Aufbau, die Struktur und die Aktivitdten der Kooperationsgruppe selbst zu
erarbeiten. Somit wird ein Rahmen fiir eine Kooperationsgruppe konstruiert und die Kooperationsbetriebe fiillen
diesen mit bunten Inhalten. Aus Erfahrung wird sich eine Gruppendynamik entwickeln und die Dinge gehen ihren
Lauf. Dennoch benétigt es weitere Anreize des/der Mediators/in um einen Stillstand zu vermeiden.

Wer profitiert und inwiefern?

Kooperation erflllt ihnren Zweck, wenn sich durch diverse Aktivitdten eine Win-Win Situation flir die Bauer/innen
ergibt. Vor allem kénnen Betriebe dadurch profitieren, wenn sich deren Schwéchen durch Stérken anderer kompen-
sieren lassen und somit neue Chancen greifbar werden. Jeder Betrieb kann durch seine individuellen Kompetenzen
einen Beitrag dazu leisten, wodurch die Kooperationsgruppe im Gleichgewicht bleibt. Allgemein zeigt sich, dass
durch Synergien zwischen ,,.Small-Scale-Farmers“ wesentliche Vorteile erzielt werden kdnnen. Durch den Wis-
senstransfer lasst sich die Arbeitseffizienz verbessern, da beispielsweise
Ernteprozesse verglichen und im eigenen Betrieb optimiert werden kénnen.
Zusatzlich kénnen Kosten und Ressourcen reduziert werden indem man
die unterschiedlichen Bewasserungsmethoden auf den Betrieben analy-
siert. Zudem kann die lokale Wirtschaft durch Kooperationsgruppen, die
untereinander mit Produkten handeln, angekurbelt werden. Ebenso kénnen
Investitionskosten per capita im Falle gemeinsamer Anschaffungen redu-
ziert werden, wodurch Neueinsteiger/innen ein leichterer Eintritt erméglicht
wird. Preisvorteile kdnnen ebenso durch Einkaufsgemeinschaften erzielt
werden, dies erweist sich als relevant fir die jéhrliche Saatgutbestellung.
Des Weiteren kénnen durch aktive Kooperationsgruppen Uberschiisse
sowie Unterproduktionen ausgeglichen werden. Die Attraktivitat —in Bezug
auf das Angebot fir Kund/innen — kann durch eine Produkterweiterung,
welche durch Absprachen im Anbauplan méglich ist, erhéht werden. Kol-
lektives Marketing reduziert einerseits Kosten und vergréBert andererseits
die Reichweite. Dies ermdglicht weitreichendere Bewusstseinsbildung bei
den Konsument/innen.

Zusammenfassend schaffen Kooperationsgruppen durch ihre Eigensténdig-
keit Unabhangigkeiten und minimieren damit Marktrisiken. AuBerdem wurde
mit dieser Studie bewiesen, dass kleine Anreize ausreichend sind, um ein
Netzwerk von ,,Small-Scale-Farmers” im regionalen Umkreis zu schaffen.

Wenn die Starken und Fahigkeiten einzelner vereint werden, entsteht
groBes Potential um herausfordernde Zeiten und Gegebenheiten, wie wir
sie heutzutage in der Landwirtschaft erleben, gemeinsam zu bewaltigen.
Es zahlt sich aus wenn ,Small-Scale-Farmers* mit ihren Berufskolleg/innen
kooperieren anstatt zu konkurrieren.

Der Ausblick in die Zukunft?

In einem n&chsten Schritt konnte das erfolgreiche Konzept der ,Small-
Scale-Farmers“ Kooperationsgruppe auf andere Regionen in Osterreich
hochskaliert werden.

Machen wir es einfach! (© Sarah Schmolmiilller)
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Klein aber Fein - Eine Bachelorarbeit Uber
die Realisierbarkeit von wirtschaftlich gefihrten
Marktgarten in Osterreich

Johannes Waltner (Student der Universitét fiir Bodenkultur, Umwelt- und Bioressourcenmanagement)

»von weniger als einem Hektar Gemuse finanziell gut leben kénnen“ — diese Aussage lie es auf einmal ganz still
werden im Aufenthaltsraum der értlichen Freiwilligen Feuerwehr. ,Wie soll das gehen” oder ,,das kann doch nicht
funktionieren“ sind fir gewohnlich die Reaktionen, die man mit Skepsis, aber auch einem Funken Interesse zu
héren bekommt, wenn man von Market Gardening erzéhlt. Tatsachlich gibt es aber diese kleinstrukturierten Viel-
faltsgemisebetriebe, die sogenannten Marktgérten in Osterreich, die gegenteiliges beweisen und es entstehen
langsam, aber sicher mehr von ihnen. Jedoch erst mal eins nhach dem anderen.

Auf einem 3/4 ha bewirtschaften Lauren Herold und Jiirgen Summerer ihren Marktgarten ,,Die Beetwirtschaft". (© Jirgen Summerer)

Angesichts der Bedrohung durch die voranschreitende Klimakrise, dem weltweiten Artenvielfaltsverlust, einer
steigenden Weltbevélkerung und dem schleichenden Bauernsterben in Osterreich, bestand die Annahme, dass
das Marktgartensystem Antworten und Lésungen auf diese Probleme bieten kann. Bei all der Idylle einer kleinst-
strukturierten Landwirtschaft stellte sich jedoch die Frage, ob diese Art von Gemiisebau Uberhaupt gewinnbrin-
gend sein kann. Daher war das Ziel meiner Bachelorarbeit anhand von Experteninterviews mit Akteuren aus der
Forschung und Praxis die Schlisselfaktoren eines erfolgreichen Marktgartens zu beleuchten, um diese schlieBlich
den dkonomischen Herausforderungen und Risiken eines solchen Konzepts gegeniberzustellen. Daraus ergab
sich die Forschungsfrage: Was sind die Faktoren eines wirtschaftlich erfolgreichen Marktgartens in Oster-
reich? Dabei bin ich vorwiegend auf die betriebswirtschaftlichen Kennzahlen und weniger auf die pflanzenbau-
technischen und sozialen Faktoren eingegangen. Diese Arbeit bietet einen kleinen Einblick in die noch sehr junge
und wissenschaftlich kaum erforschte Market Gardening-Bewegung in Osterreich und kann Quereinsteigern und
Umsteigern als erste Orientierung dienen.

Die Ergebnisse dieser Arbeit zeigen, dass Betrieb A auf 2.400 m2 mit einer wdchentlichen Arbeitsbelastung
von 40 Stunden einen Jahresumsatz von 35.000 € und Betrieb B auf rund 10.000 m2 mit einer wéchentlichen
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Arbeitsbelastung von zirka 60 Stunden rund 200.000 € erwirtschaftet haben. Erfolgsfaktoren dafiir waren eine gute
Anbauplanung und Buchhaltung vor und wahrend der Saison, der Aufbau eines direkten Absatzkanals in Stadt-
néhe, eine angemessene Preisgestaltung und stetiges Optimieren der Arbeitsablaufe. Nicht zu vernachlassigen ist
relativ bald nach der Aufbauphase ein ausgewogenes Verhaltnis zwischen Jahreseinkommen und Arbeitsbelastung
anzustreben. Es dreht sich standig um die Frage wie man effizienter werden kann, um mit mdglichst geringem
Input (Arbeitszeit, Material, Geld) einen hohen Output zu erreichen. Ein hoher Output wird unter anderem durch
eine hohe Flachenintensitat (biointensive Methode), einer ausgekliigelten Fruchtfolge und Kulturen mit kurzen
Wachstumszyklen erreicht. Nicht weniger interessant war auch die Frage der Anfangsinvestitionskosten in der
Aufbauphase. Diese variierten, abhangig davon welche Infrastruktur und Gerate fir den Beginn als unbedingt
notwendig definiert wurden (z. B. Folientunnel, Handgerate, Bewasserungssystem und Lieferfahrzeug), zwischen
30.000 € bei Betrieb A und 40.000 € bei Betrieb B.

Es erflllt mich mit groBer Freude und Zuversicht, dass inzwischen im Rahmen der 1. Market Gardening Tagung
Osterreichs eine groBere Bandbreite an betriebswirtschaftlichen Kennzahlen von Marktgarten erhoben wurden und
weitere wissenschaftliche Arbeiten Uiber die Produktivi-
tat von Markgarten verfasst werden. Fir weitere For-
schung bedarf es Vermarktungsunterschiede zwischen
Stadt und Land zu beleuchten. Ein weiteres Themenfeld
ist die lokale Selbstversorgung von Gemeinden mit Ge-
muse durch Marktgéarten, wenn man davon ausgeht,
dass jede groBere Gemeinde Kapazitaten fir 2-3 Markt-
gérten hat. Aus einer globalen Sicht heraus kénnen die
Auswirkungen von Market Gardening hinsichtlich der
Ziele fur nachhaltige Entwicklung (SDGs) der Vereinten
Nationen verknlpft und beleuchtet werden. Inwiefern
fordert ein Marktgarten die Artenvielfalt und wie sieht
die Widerstandsféahigkeit gegenliber Extremwetterer-
eignissen aus? AuBerdem stellt aus aktuellem Anlass
(Corona Pandemie) die Widerstandsfahigkeit gegenliber
Krisen ein auBerordentliches interessantes und nicht

bed d F h ial d Wie viele andere Marktgartenbetriebe Uberzeugt , die Beetwirtschaft” ihre
unbedeutendes Forsc ungspotentla ar. Kunden mit einer groBen Kultur- & Sortenvielfalt. (© eFriends Energy)

All diese Forschungsarbeiten sind ein wichtiger Schritt, um die visiondre Arbeit von den immer mehr werdenden
Marktgartner‘innen wissenschaftlich zu verfestigen und um positive Stimmung auf politischer Ebene zu erzeugen,
denn ,es braucht eine Riickkehr zu einer Einfachheit und Uberschaubarkeit der Landwirtschaft, ein Agrarsystem,
das den Boden, die Pflanze und den Menschen in den Vordergrund stellt. Die Zeit ist reif und Market Gardening
bietet genauso eine Antwort an, die die Zeit braucht: eine frische, lokale und wahrhaftig saisonale Versorgung
der Gesellschaft in einem nennenswerten MaBstab.” (Interviewpartner Wolfgang Palme, personliche Mitteilung)

Kontakt

Johannes Waltner

johannes.waltner@students.boku.ac.at

Online-Prasentation: 20.-21. Nov, ELLS Scientific Student Conference 2020
https://boku.ac.at/ells-conference-2020
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Marktgartnern - Gemusebau auf kleiner
Flache kommt grof3 raus

Markus Renner (FiBL)

Stellen Sie sich vor Sie schlipfen in die Rolle des Hobbygéartners Lukas. Neben seinem Vollzeit-Brotberuf be-
wirtschaftet er in seiner Freizeit einen passablen GemUsegarten zur Selbstversorgung, der fir ihn einen guten
Ausgleich zum Arbeitsalltag darstellt. Seit einiger Zeit spielt Lukas mit dem Gedanken seine Arbeit zu intensivieren
und den Gemiiseliberschuss ab Hof zu verkaufen. Die Eltern hatten eine kleine Landwirtschaft, aus der sich neben
dem Hausgarten rund ein Hektar Flache in eine GemUsebaufldche umwandeln lieBe. Vorwissen durch Ausbildung
und die praktische Arbeit mit Gemisekulturen ist ebenfalls vorhanden und die Bibliothek mit Fachblichern rund
um Gartenbau und Gemiise wachst sukzessive.

Er entschlieBt sich dazu den attraktiven Traum zu verfolgen, mit wenig Land eine groBe Gemdsevielfalt zu pro-
duzieren. Sein Ziel ist den 40-Stunden-Alltagsjob an den Nagel zu hangen und von den Verkaufsumsatzen als
Marktgartner gut leben zu kénnen.

Die essenziellen Fragen, die sich Lukas dabei allabendlich stellt: ,,Kann ich meine Flache effizient nutzen? Wie
viel kann ich mit dem Marktgartnern verdienen? Und was ist Uberhaupt ,gut‘ leben?*

Unser Kollege Johannes Pelleter stellte dazu in der GemUsefibel 2020 passenderweise die Frage: ,,Geringer
Flachenbedarf und geringe Investitionskosten — und trotzdem wirtschaftlich erfolgreich — geht das?“ Auf diese
Fragen kénnen wir nun eine Antwort geben und wir zeigen Einblicke der Marktgértner*innen, die uns ihre Erfah-
rungen mitgeteilt haben.

Die nétigen Erfahrungsberichte zum Market Gardening bekamen wir mittels einer Umfrage wahrend der Gemu-
setagung im Februar 2020 auf der Linzer Gugl mit Gber 150 Besuchern, wobei rund ein Drittel aller Personen sich
mit ihren Antworten eingebracht haben. Das Ziel war es, eine Datengrundlage zum Bereich Market Gardening zu
schaffen, die auch als erster Ausgangspunkt fir weitere Arbeiten und Erhebungen dienen soll.

Market Gardening bezeichnet eine Form der Landwirtschaft, bei der auf relativ kleiner Flache (0,1 bis 3 ha) mit
maoglichst hoher Effizienz eine groBe Diversitat an pflanzlichen Produkten erzeugt wird. Diese Produkte bestechen
durch besonders hohe Qualitét, ihre regionale Verfligbarkeit und direkte Vermarktbarkeit. Das Konzept besticht
durch moglichst schonenden Umgang mit dem Boden, Verzicht auf schwere Maschinen und ist ein Gegenpol
zum tonangebenden Wachstumsgedanken in der Landwirtschaft.

Lukas fuhlt sich von dem Konzept des Market Gardenings angesprochen und entschlieBt sich eine Kalkulation
zu erstellen. ,,Wie viel muss ich denn eigentlich am Anfang in den Betrieb investieren?” iberlegt er. Die Umfrage
gibt Aufschluss: Die groBte Investitionssumme eines Betriebes im Anfangsjahr lag bei 30.000 €. Um genau zu
sein wird aus den Erfahrungsberichten klar, dass (je nach BetriebsgréBe und Intensitit) ein Anfangsbudget von
5.000 € bis eben maximal 30.000 € eingesetzt worden
A [=1%] ist (im Schnitt der Betriebe exakt 15.500 €).
e A In der Retrospektive wirden allerdings die meisten ak-
tiven Marktgéartner‘innen empfehlen, mehr Kapital fir
den optimalen Betriebsstart einzusetzen — im Durch-
schnitt rund 22.000 €. Angesichts dessen was beispiels-
weise im Verhaltnis eine Ausstattung an Arbeitsgerat und
Maschinen eines Ackerbaubetriebes kostet, fallt das
finanzielle Risiko vergleichsweise klein aus.

¥

Woflr wird dieser Anfangs-Investitionsbetrag veran-
schlagt? Die Marktgartner*innen kalkulierten in erster
Linie flr Kosten von Saatgut und Jungpflanzen, Lohn
und Arbeitskrafte, Kompost, Folienhaus, generelle land-
wirtschaftliche Betriebsausgaben und eventuelle Moto-
3 risierung im ersten Jahr. Sieht man sich die Angaben fir

Der Marktgarten Légumes im 22. Wiener Gemeindebezirk. die nachfolgenden Saisonen an kann man die Anfangs-
(© Christoph Totter)
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Auf dem Betrieb Légumes wird auf etwa 2.000 m? Anbaufldche eine beeindruckende GemdUsevielfalt gezogen. (© Christoph Totter)

investition flr das erste Jahr auch als Mindestkapital fiir das Folgejahr einplanen. Werden die Fldchen ausgebaut
oder Mitarbeiter eingestellt ist natlirlich dementsprechend mehr Geld aufzuwenden.

Ertragsseitig stellt sich nun natirlich die wichtigste Frage: Wie viel kann man als Marktgértner mit seinen Pro-
dukten im Jahr umsetzen?

Der Durchschnittsumsatz (aus den Angaben von acht Marktgartner*innen) lag bei knapp 90.000 € pro Betrieb
— ein enormes Potenzial. Bemerkenswert ist dabei zuséatzlich, dass lediglich einer von sieben Betrieben eine
Nutzflache von Uber einem Hektar bestellt. Die durchschnittliche Nutzflache pro Betrieb lag knapp unter einem
halben Hektar (4.900 m3).

Rechnet man aufgrund dessen den Umsatz auf die Flcheneinheiten hoch, kénnen Quadratmeterertrdge von
2,73 € bis zu Umsatzspitzen von 37,22 €/m?2 Nutzfldche erzielt werden — das wiirde hochgerechnet 372.200 €
pro ha ergeben! Dieser Extremfall ist ein Hinweis daflir wie effizient Marktgartnerinnen in Einzelfallen arbeiten
kénnen und welches Umsatzpotenzial in kleinen Flachen steckt. Diese Zahlen geben Hoffnung, dass durch die
Arbeit als Marktgértner in eine wirtschaftlich tragféahige Lebensgrundlage geschaffen werden kann.

Von 25 teilnehmenden ,Noch-Nicht-Gartnern“ haben laut Befragung 19 vor, aktiv in den nachsten zwei Jahren
eine eigene Marktgartnerei zu betreiben. Also libt Market Gardening nicht nur auf Lukas eine gewisse Anziehungs-
kraft aus. Je langer er sich mit der Materie auseinandersetzt desto neugieriger wird er, welche Lehren andere
Marktgartner*innen aus der Bewirtschaftungsweise gezogen haben und aus welchen Quellen sie ihr Wissen ziehen.

Vorteil fiir Neueinsteiger ist, dass man in Osterreich bereits auf einiges an praktischem Wissen zuriickgreifen
kann und den Austausch mit aktiven Anbauern nutzen kann. Erfahrene Gartner empfehlen vor allem als Orientie-
rungshilfe Wissen und Informationen mit Gleichgesinnten auszutauschen, vor Betriebsgriindung selbst Praxis zu
sammeln und die zahlreichen Bildungsangebote und Medien zu nutzen - seien es Onlinemedien (YouTube, Blogs,
etc.), Fachbiichern und -zeitschriften oder Kurse und Workshops. Sobald die Betriebsgriindung ansteht ist es ihrer
Ansicht nach wichtig, sinnvoll (und nicht zu sparsam) fiir den Anfang zu investieren, der betriebswirtschaftlichen
und anbautechnischen Planung genug Zeit zu widmen und sich immer dem Wert seiner Arbeit bewusst zu sein.

Die Berichte aus unserer Erhebung haben gezeigt, dass ein groBartiges Potenzial in der Bewirtschaftung kleiner
Flachen schlummert. Beeindruckende Potenziale von Jahresumsatzen im sechsstelligen Bereich bei Nutzflachen

von etwa einem Hektar geben auch unserem Lukas die Bestatigung, zukinftig den Weg als Marktgartner zu gehen
und nachhaltige, regionale Gemiseprodukte ressourcenschonend herzustellen und gut davon leben zu kénnen.

Kontakt

Markus Renner
Markus.renner@fibl.org
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Marktgartner in den Startlochern
Hannah Bernholt (BIO AUSTRIA)

Ein 10-tagiger Lehrgang explizit fUr kleinstrukturierte Gemisebetriebe war von BIO AUSTRIA fir das Jahr 2020
bereits fest eingeplant. Dass sich bei der Planung der Fokus immer mehr auf die Marktgartnerei fokussiert hat,
liegt auf der Hand und konnte dank der Unterstlitzung engagierter Personen geplant und umgesetzt werden
(Danke daftr!).

Das Interesse an dem Lehrgang war groB. Innerhalb kurzer Zeit gab es so viele Anmeldungen; er hatte dreimal
gleichzeitig stattfinden kénnen. Einen weiteren Kurs wird es voraussichtlich ab Herbst 2021 geben. Bereits jetzt,
wo sich der Herbst noch sehr weit weg anhért, kommen schon Anmeldungen.

Wir haben den Lehrgang als ,,Praxiskurs- Kurs ?* konzipiert. Ich bin Gberzeugt, gerade in der Landwirtschaft kon-
nen wir durch das Sehen, das Anfassen und der Begegnung mit Praktiker‘innen am meisten profitieren. Alle flnf
Termine, die aus jeweils zwei Tagen bestehen, finden auf Betrieben statt. Immer mit Betriebsflihrung, Werdegang
und Erfahrungen der Betriebsleiter*innen. Zwei Module haben bereits stattgefunden. Das Jahr 2020 hat uns die
Umsetzung als ,,Praxiskurs® schwer gemacht. Das erste, sehr gelungene Modul konnten wir in der Klauserei in
Niederosterreich absolvieren. Beim zweiten spielte uns das Virus rein und ein persénliches Aufeinandertreffen
war nicht méglich. Wir mussten uns im virtuellen Raum treffen, was dank guter Referenten und wissensdurstiger
Kursteilnehmer*innen ebenfalls gut und spannend gelang. Umso schdner wird dann ein erneutes Aufeinander-
treffen zu einer Betriebstour im Sommer sein, wo die Betriebsbesichtigungen, die im Winter nicht mdglich waren,
nachgeholt werden und vielleicht sogar mit dem bereits gewonnen Wissen bei konkreten Anliegen noch mehr
von Nutzen sein kénnen.

Der Kurs gliedert sich in fiinf Module und behandelt jeweils einen speziellen Schwerpunkt. Wir méchten méglichst
viele Themen abdecken, damit die Teilnehmer*innen mit einem soliden Wissen in die Umsetzung einer Markt-
gartnerei starten kénnen. Hier nur einige Stichworter dazu: Flachensuche, Férderungen, rechtliche Rahmenbe-
dingungen, Bodenbearbeitung, Dingung, Fruchtfolge, Sortenwahl, Bewasserung, Kleingerate, Anbauplanung,
wirtschaftliche Erfolgsfaktoren, Investitionen, Preisgestaltung, Deckungsbeitrage, Mdglichkeiten der Vermarktung,
Marketing des eigenen Betriebes, dkologische Kreisldufe mitdenken, Betriebskooperationen. Alles explizit auf
Marktgartnerei zugeschnitten.

In der Rolle der Organisatorin sein zu kénnen, die Gruppe wahrnehmen und beobachten zu kénnen macht eine
groBe Freude. Die gemeinsame Begeisterung flr das Thema ist splrbar: Der Wunsch nach ,,ehrlicher Arbeit”“ um
okologisch, konsumentennah und mit so wenig Einsatz von Ressourcen wie mdglich, die Welt ein Stiick besser
zu machen. Es ist beeindruckend welch verschiedene Menschen mit unterschiedlichen Hintergriinden nun in
diesem Kurs sitzen und mit welcher Motivation, Tatendrang und Wissbegierde sie loslegen wollen oder auch
schon losgelegt haben.

BIO AUSTRIA ist sehr erfreut, auf diesem Wege dazu beizutragen, dass sich Wissen verbreiten, Vernetzungen und
Kontakte geknilpft werden kénnen und neue, wunderbare kleine Gemisebetriebe entstehen werden.
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Angehende Marktgértner*innen lernen mit den Praktikern direkt im Freiland ... ... und im Folientunnel. (© Johannes Pelleter)
(© Johannes Pelleter)
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Von Asiasalaten bis Zucchinis -
Der Weg zum eigenen Kuhlraum

Raphael Gasser (Firma BRUCHA)

Je frischer, Obst und Gemise verzehrt werden, desto besser — dies diirfte wohl jedem klar sein. Da es jedoch
nicht immer mdglich ist die Ware nach der Ernte sofort zum Kunden zu bringen, brauchen Obst und GemdUise eine
entsprechende Lagerung um Nahrstoffe und Geschmack zu erhalten.

Es geht bergab!

Wird Obst oder Gemiise geerntet, so geht es bei den meisten Sorten direkt in eine frischetechnische Talfahrt -
der Alterungsprozess setzt ein! Die geernteten Friichte verlieren Wasser und Nahrstoffe, werden in weiterer Folge
schrumpelig und beginnen schlussendlich zu faulen. Dieser Prozess lasst sich zwar nicht einfach aufhalten, ohne
die Ernte einzukochen oder einzufrieren, jedoch kann man ihn mit einer fachgerechten Lagerung doch um einiges
hinauszdgern.

Tabelle 1: Empfohlene Lagertemperaturen & -orte
von Obst und Gemiise

Zimmer- Kiihler . Nicht alle Obst- und Gemdisearten lassen sich auf
temperatur | Lagerraum Kdhiraum dieselbe Art und Weise lagern. Hier spielen Fak-
- toren wie Temperatur, Luftfeuchtigkeit, Licht und
Steinobst X andere Obst- und Gemusearten in unmittelbarer
Melonen X Néhe eine essentielle Rolle.
Melanzani X
Tomaten X Ethylen - das Reifegas
Erd.apfel X Ethylen wird von so mancher Frucht nach der
Zwiebeln X Ernte ausgestrémt und ist ein ganz natirliches
Knoblauch X Reifegas. Dies kann zwar die Reifung unreifer
Gurken % Friichte beschleunigen, jedoch werden anders-
- rum reife Friichte dadurch umso schneller faul.
Paprika X Deshalb gilt es grundsétzlich zu vermeiden solch
Apfel X X ethylen-ausstrémende Friichte nachst ethylen-
Birnen X X emgfindlichen zu lagern. Dies gilt zum Beispiel
— fir Apfel, Birnen, Marillen oder auch Tomaten.
Zucchini X
Wurzelgemise X Im konventionellen Profi-Obstanbau ist es mitt-
Pilze X lerweile Standard jene ethylen-empfindlichen
- Obst und Gemisearten in so genannten CA-
Brokkoli X Lagern unterzubringen. In dieser ,Controlled
Blattgemiise X Atmosphere” wird die Zusammensetzung der
Salat X Umgebungsluft im Lager kontrolliert verandert.
- Die Atmosphare in diesen luftdichten CA-Lagern
Krauter X wird so reguliert, dass das Obst oder Gemiise
Beerenobst X darin quasi kein Ethylen mehr produzieren kann
(Auszug, néhere Infos unter: https://www.bmirt.gv.at/land/lebensmittel/ und so um Monate hinweg frisch bleibt. Zu meist
kostbare_lebensmittel/einzelne_tun/a-z-lagerung.htmi#%C3%84pfel) herrschen hier Temperaturen um die 1-4 Grad,

bei einer Luftfeuchtigkeit von um die 98 % und
einem Sauerstoffgehalt von 1-3 %. Durch diese Kontrolle des Sauerstoffgehalts und der Temperatur werden die
Frichte quasi in Winterschlaf versetzt und der Reifeprozess gestoppt.
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Einzige Herausforderung: Kuhlen!

Die Lagerung von Friichten bei Zimmertemperatur sollte fir keinen Produzenten ein Problem darstellen. Auch
einen kuhlen dunklen Lagerraum oder Keller wird wohl jeder fir seine Ernte bereitstellen kénnen. Ein CA-Lager
wird fir viele Kleinbauern gerade zu Beginn wohl eher etwas zu groB3 und kostenintensiv sein. Um jedoch rasch
verderbliche Ware unversehrt bis zum Marktstand ver-
frachten zu kdnnen, bietet sich eine kleinere und kosten-
schonendere Alternative an: ein Kiihlraum!

Ein Kihlraum wird zumeist aus sogenannten Sand-
wichpaneelen gefertigt, welche aus zwei Deckschichten
Stahlblech bestehen, zwischen denen sich ein isolie-
render Kern aus Polyurethanschaum befindet. Zumeist
sitzt auf der Decke oder an der Seite ein Aggregat,
welches die Umgebungstemperatur im Kihlraum senkt
und reguliert.

Ein Unternehmen, welches bereits auf Jahrzehnte lan-
ge Erfahrung im Kihlraumbau zurtickblicken kann, ist
die Firma BRUCHA aus Michelhausen/NO. Die Firma
BRUCHA bietet individuelle Lésungen fur den Kuhl-
raumbau welche stets an die Anforderungen der jewei-  Abbildung 1 (© Firma Brucha)
ligen Situation angepasst werden.

Nachgehakt: Der Weg zum eigenen Kiihlraum

Wir haben uns von Kevin Mayer, AuBendienstmitarbeiter bei der Firma BRUCHA, schildern lassen wie sich der
Weg zur perfekten Kiuihlraum-L&sung gestaltet.

»Im Normalfall bekommen wir eine schriftliche oder telefonische Anfrage von Interessenten ins Haus*, schildert uns
Mayer. ,,Auf diesen Erstkontakt folgt zumeist eine technische Beratung vor Ort. Diese Beratung ist uns besonders
wichtig um dem Kunden die bestmégliche Lésung fiir sein Vorhaben zu liefern!®, so Mayer weiter.

Bei der technischen Beratung vor Ort wird zu aller erst der Bedarf des Kunden nochmals geklart, denn es gibt
viele Faktoren welche hier bertcksichtigt werden missen. ,,Bei der Bedarfsermittlung geht es mir darum nochmals
darUber zu sprechen, was der Kunde bendétigt. Dinge wie die GroBe der Zelle, Ort an dem sie montiert werden soll,
was genau darin gelagert wird, wie die Ware eingebracht wird oder ob wir uns im Tiefkiihl- oder NormalkUhlbereich
bewegen sollen.”, erklart uns Herr Mayer den Ablauf einer solchen Beratung.

Auf diese Bedarfsermittlung erfolgt die eigentliche technische Beratung. ,,Bei der technischen Beratung wird die
technische und situationsbedingte Machbarkeit gepruft
und ich spreche Empfehlungen aus, wie wir dessen Be-
darf am sinnvollsten decken kdénnen.“, so Mayer. Dabei
wird als erstes das sinnvollere Paneelsystem festgelegt, | v
die endgultige GréBe oder auch ob bereits Kontakt zu
Kihlfachfirmen besteht oder ob dieser Kontakt Gber .
Brucha hergestellt werden soll. , -

Wenn diese technische Beratung abgeschlossen ist und
die erarbeitete Ldsung fir beide Parteien zufriedenstel-
lend ist, werden die Daten des Interessenten erfasst
und dieser erhalt in 5-10 Werktagen ein detailliertes
Angebot.

~Kommt es zu einer Auftragserteilung, so brauchen
wir in der Regel 3-6 Wochen bis die Zelle produziert
und montiert ist. Dies hangt natirlich immer stark von
der Auslastung im Werk und der Montagetrupps ab.  apbiidung 2 (© Firma Brucha)
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Montiert man die Zelle selbst, dann bekommt man die Zelle unter Umstanden auch schon schneller.”, schildert
uns Mayer den Ablauf ab Bestellung. Fir die professionelle Montage einer kleinen Kiihlzelle kann man ungeféhr
1-2 Arbeitstagen rechnen, was naturlich stark von GréBe und Ausfiihrung der Zelle abhangt.

Da den Bau eines Kuhlraumes sehr viele Faktoren beeinflussen, ist es schwierig ein allgemeingliltiges Beispiel zu
geben. Trotzdem haben wir mit Kevin Mayer ein mdgliches Szenario eines Marktgértners durchgespielt, um an
dieser Stelle einen groben Einblick zu geben.

Méglicher Bedarf eines Marktgértners:

e Lagertemperaturen: 4 bis 15 Grad

e GroBe: 250 mx50mx250m(BxLxH)

¢ Einbauort: im Wirtschaftsraum (ohne Keller unterhalb) integriert, GréBe 10,0 m x 5,0 m x 2,60 m
* Wareneinbringung: zumeist per Hand mit Kisten, jedoch immer wieder auch mit Rollwagen

* Waren: diverses Gemuse

e Kontakt zu Kiihlfachfirma: Nein

Bei diesem Szenario wirde Herr Mayer das BRUCHA Evolution Schnellbaupaneel in 100 mm Stéarke empfehlen.
Dies begriindet er damit, dass der Raum groB3 genug ist, um hier erstens 10cm Abstand zu den Wanden zu halten
und dieses System, durch die geringeren Montagekosten, unter dem Strich giinstiger ist als ein normales Nut-/
Federpaneel.

Einigt man sich auf diese Paneelvariante, wirde es sich anbieten die GroBe der Zelle auf 2,40 m x 4,80 mx 2,40 m
anzupassen, denn so bleibt die Zelle im Produktionsraster und es entfallen die Kosten flir eine Sonderanfertigung.
Fir die Wareneinbringung per Rollwagen bieten sich zwei Varianten an: einerseits eine Kiihlzelle mit Auffahrts-
rampe (gegen Aufpreis), andererseits eine Zelle ohne Bodenpaneele. Da sich die Kihlzelle im Normalkihlbereich
bewegen soll, wére es médglich die Zelle ohne Bodenpaneele zu installieren.

Zuletzt wird der Kontakt zu einer Partner-Kihlfachfirma weitergegeben, bei welcher sich der Kunde um das richtige
Klhlaggregat und Montage erkundigen kann.

Preislich kann sich Herr Mayer hier leider nicht genau festlegen. Die Details, welche im Gesprach aufkommen,
beeinflussen den Preis und alle Varianten und Details hier auszuftihren wirde den Rahmen sprengen. Deshalb
forciert BRUCHA den personlichen Kontakt, um die firmeninterne Kompetenz den Interessenten zu Nutzen zu
machen und so die bestmdgliche, personalisierte Kihlzelle zu realisieren.

Kontakt

Kevin Mayer
Gebietsleiter

+43 (0)676/835 83-276
k.mayer@brucha.at
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Bionet-Kartoffelversuche

Waltraud Hein (HBLFA Raumberg-Gumpenstein)

Bionet-Kartoffelversuche Steiermark

Friihe Sorten
Standort: Trautenfels - : -
Frithe oy | starke- | star. | Serie | Sorie | Sore:
Vorfrucht: Kleegras SRR ertrag | 9°halt | keertrag | o op | mittel | Kiein
Bodentyp: Grauer Auboden dt/ha % kg/ha % % %
1 . o
Klima: 7,0 °C Jahresdurch- AGATA 187,78 | 12,7 | 2.384,81 | 14,45 | 72,38 | 13,17
schnittstemperatur,
) ALONSO 234,81 | 14,7 |3.451,71 | 21,35 | 73,52 5,13
1010 mm Niederschlag
Versuchsanlage:  Exakt-Parzellenversuch ANUSCHKA | 170,88 | 157 |2.682,82 | 4,04 | 8249 | 1347
Aussaat: 27.04.2020
Beikrautregulierung: Haufelgerat, Hacke
Ernte: 14.09.2020

Versuchsbetreuung: HBLFA Raumberg-
Gumpenstein (Hein)

Knollenertrag (dt/ha) und Starkegehalt (%) unterschiedlicher
friiher Kartoffelsorten am Standort Trautenfels 2020
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AGATA ALONSO ANUSCHKA

mmm KNER (dttha) ——STG (%)

Dieser kleine Sortenversuch wurde bereits am 27. April 2020 angebaut, die ersten Keimpflanzen konnten rund
drei Wochen spater beobachtet werden, der Aufgang konnte einige Tage spéter notiert werden. Am friihesten in
diesem kleinen Sortenspektrum erwies sich Alonso, sie zeigte den friihesten Aufgang und auch den friihesten
Blihbeginn. Wegen des vielen Niederschlages verunkrautete der Versuch relativ rasch, wurde aber mechanisch
gepflegt. Bei einer Bonitur Mitte Juli waren erste Krautfaule-Nester zu sehen, durchgehend bei allen drei Sorten
war der Befall &hnlich. Allerdings nahm der Befall innerhalb kurzer Zeit zu; bei der Sorte Anuschka war Ende Juli
das gesamte Kraut wegen einer Mischinfektion bereits abgestorben.

Die Ernte fand aus arbeitstechnischen Griinden erst Mitte September bei guten duBeren Bedingungen statt. Die
Knollenertrage sind eher durchschnittlich; nur die Sorte Alonso kommt Giber 200 dt/ha. Den gréBten Anteil der
drei Sorten macht innerhalb der SortiergréBen die mittlere Sortierung, also die marktfahige Ware aus. Der Stéar-
kegehalt liegt bei der Sorte Anuschka mit 15,7 % relativ hoch, was aber mit dem friihen Absterben des Krautes
zusammenhangt.
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Mittelfriihe Sorten
Standort: Trautenfels
Versuchsanlage: Exakt-Parzellenversuch

Vorfrucht: Kleegras Aussaat: 27.04.2020

Bodentyp: Grauer Auboden Beikrautregulierung: Haufelgerat, Hacke

Klima: 7,0 °C Jahresdurch- Ernte: 15.09.2020

schnittstemperatur, Versuchsbetreuung: HBLFA Raumberg-Gumpenstein
1010 mm Niederschlag (Hein)
Mitteffriihe | """ | Stirke- | Starke- sr‘:;:i:' sﬁjrrt‘ige' s&:i:'
S ertrag aebalt ertrag groB3 mittel klein
dt/ha % kg/ha % % %

AGRIA 227,49 | 16,7 |3.799,08 | 1500 | 68,00 | 17,00
ALOUETTE | 181,62 | 18,2 | 3.30548 | 2,00 87,00 | 11,00
DITTA 220,05 | 14,7 |3.234,74| 0,5 89,3 10,2
FENNA 346,62 | 19,3 |6.689,77 | 5,10 87,40 7,50
JELLY 218,22 | 19,0 | 4.146,18 | 7,92 86,75 5,33
MARIZZA 146,53 | 16,7 | 2.447,05 | 2,04 86,26 11,7
CHIARA 102,05 | 14,2 | 1.449,11 | 6,84 79,83 | 13,33
ggRLgST- 102,21 16,4 | 1.676,24 | 25 65,21 32,29
OTOLIA 320,67 | 19,0 |6.092,73 | 8,48 84,44 7,08

Kartoffelversuch Ende Juni am Moarhof am 23. Juni 2020.

Im Hintergrund sieht man Schloss Trautenfels und den 2351m TWISTER 209,71 15,4 3.229,53 2,64 82,93 14,43

féc[)jfrlsgel;lgt:eslg)e'rg Grimming (© Waltraud Hein, HBLFA Raumberg- VALDIVIA 08,42 14,9 1.466,46 0 44,00 55,91

Auch der Versuch mit den mit-

telfrihen Speisesorten wurde
Ende April 2020 angelegt. Diese
Reifegruppe brauchte bis zum
Aufgang noch einige Tage mehr 400 25

Knollenertrag (dt/ha) und Starkegehalt (%) verschiedener
mittelfriiher Kartoffelsorten am Standort Trautenfels 2020

als beim friihen Sortenspektrum. é 228 20 T

Manche Sorten hatten eine sehr 3 =
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ausbreiten. Eine mechanische ¥ 50

Unkrautbekdmpfung half, die 0 0
groBwichsigen Hauptunkrauter
wie WeiBer GénsefuB und Amp-
ferknéterich zurtick zu halten.
Die weitere Entwicklung des
Pflanzenbestandes brachte ab
Mitte Juli durch reichliche Nie- mmm KNER (dttha) —— STG (%)
derschlage einen ersten Befall
mit Krautfaule, aber dieser war
zun&chst nur an einigen wenigen
Sorten erkennbar. Rund 10 Tage spéater war der Krautfaulebefall schon deutlich weiter fortgeschritten, wobei sich
bei manchen Sorten eine Mischinfektion mit anderen Krankheiten zeigte.

Die Ernte erfolgte aus arbeitstechnischen Griinden erst Mitte September bei besten duBeren Bedingungen. Die
Knollenertrage sind eher bescheiden, wie bei den Sorten Chiara, Herbstgold und Valdivia, wo sie bei letztgenannter
nicht einmal 100 dt/ha erreichen. Sehr positiv stechen aus diesen Knollenertragen die beiden Sorten Fenna und
Otolia hervor, welche beide Uber 300 di/ha an Ertrag gebracht haben. Selbst die sonst immer so ertragsstarke
Sorte Agria bleibt bei 227 dt/ha. Die Starkegehalte sind dafir relativ hoch, was mdéglicherweise auch mit dem
spéten Erntezeitpunkt zusammenhangt. Bei der Sortierung ist ebenfalls der weitaus gréBte Anteil an Knollen bei
der mittleren Sortierung, also bei der marktfahigen Ware zu finden.

AGRIA
ALOUETTE
DITTA
FENNA
JELLY
MARIZZA
CHIARA
HERBSTGOLD
OTOLIA
TWISTER
VALDIVIA
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Mulchversuch

Standort: Trautenfels Varianten If::_l- Stirke- | Stirke- S:::;t\lge- S&r:ge- S:::rtl'g'
Mulchversuch ehalt ertra 5 A
Vorfrucht: Kleegras ertrag 9 9 groB mittel klein
Bodentyp: Grauer Auboden diha | % kg/ha % % %
1 . o
Klima: 7,0 °C Jahresdurch- Ar';ONlaol | 28481| 147 | 345171 | 2135 | 7352 | 513
schnittstemperatur, ohne Mulc
1010 mm Niederschlag D;TFAM h 220,05| 14,7 |3.234,74| 05 89,3 | 102
Versuchsanlage: Exakt-Parzellenversuch onhne Mulc
Aussaat: 27.04.2020 AFS\':SIOh 212,42 | 134 |2.84643 | 36,07 | 59,47 | 4,46
Beikrautregulierung: Haufelgerat, Hacke it Mu'e
Ernte: 14.09.2020 D'ml o 265,15 | 14,5 | 3.844,68 | 10,09 | 76,25 | 13,66
Versuchsbetreuung: HBLFA Raumberg- mit Mulc

Gumpenstein (Hein)

Knollenertrag (dt/ha) und Starkegehalt (%) zweier Sorten mit und
ohne Mulch am Standort Trautenfels 2020

300 15,0

250 B 14,5
200 14,0

150
100 13,5
50 13,0
0 12,5

ALONSO ohne DITTA ohne ALONSO mit  DITTA mit Mulch
Mulch Mulch Mulch

Starkegehalt (%)

Knollenertrag (dt/ha)

mm= KNER (dt/ha) ——STG (%)

Auch im Jahr 2020 wurde wieder ein kleiner Mulchversuch angelegt. Die dafiir verwendeten Sorten waren wie
in den Vorjahren Alonso und Ditta. Als Mulchmaterial diente geschnittene, angewelkte Dauerwiese als Langgut
in einer Menge von rund 50 t/ha FM, ausgebracht erst nach dem Aufgang. Die Kartoffelpflanzen hatten absolut
keine Miihe mit der Mulchschicht, das Pflanzenwachstum zeigte wenig Unterschied zu den nicht gemulchten
Sorten. Der Krankheitsbefall war weniger als beim Sortenversuch. Wegen der vielen Niederschlage hatten die
Kartoffelpflanzen eigentlich keine Mulchschicht als Schutz vor Trockenheit gebraucht. Hier ist der Knollenertrag
mit Mulch bei der Sorte Alonso niedriger als im Sortenversuch, bei der Sorte Ditta ist es umgekehrt. Damit hat
sich bestatigt, dass unter feuchten Witterungsverhaltnissen keine Mulchabdeckung erforderlich ist.
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Bionet-Kartoffelversuche Oberosterreich

Friihe Sorten
Standort: Lambach
Versuchsanlage: Exakt-Parzellenversuch
Vorfrucht: Luzernegras Aussaat: 16.04.2020
Bodentyp: Pararendsina Beikrautregulierung: Haufelgerat, Hacke
Klima: 8,4 °C Jahresdurchschnitts- Ernte: 26.08.2020
temperatur, 944 mm Versuchsbetreuung: HBLFA Raumberg-Gumpenstein
Niederschlag (Hein/Lehner)
Friihe oor | stirke- | Starke- | Sorie” | Some: | Sorte:
itz ertrag i ertrag groB mittel klein
dt/ha % kg/ha % % %
AGATA 299,60 | 10,5 | 3.1458 | 10,35 | 76,68 | 12,97
ALONSO 263,00 | 11,7 | 3.077,1 | 28,01 60,71 11,28
= == ] ] ANUSCHKA | 300,17 | 12,9 |3.872,19 | 8,14 79,54 | 12,32
Sortenversuch Lambach Mitte Juli 2020, unterschiedliche
Krautfauleanfélligkeit (im Vordergrund wenig anféllige Sorte).
(© Waltraud Hein, HBLFA Raumberg-Gumpenstein)
Der Sortenversuch mit den
Fruhsorten wurde in Lambach Knollenertrage (dt/ha) und Starkegehalt (%) verschiedener frither
schon Mitte April angelegt. Der Kartoffelsorten am Standort Lambach 2020
Aufgang erfolgte eher zbgerlich, 350 14
nach rund 24 Tagen konnte der T 300 12
- ) ] .
Aufgang bonitiert werden. Die 2 L5 0 =
Krautentwicklung war wegen > =
der vielen Niederschlage sehr g 20 8 5
gut, an manchen Stellen im Ver- 2 150 6 g
such wuchs das Luzernegras S 100 4 g
durch. Ab Mitte Juni war der g 50 2
gesamte Bestand geschlossen, 0 0
eine mechanische Pflege wurde AGATA ALONSO ANUSCHKA
durchgefihrt. In der letzten Ju-
niwoche bliihten alle drei Sorten. = KNER (dtha)  ——STG (%)
Mitte Juli wurde eine Krankheits-

bonitur am Feld durchgefihrt,

wobei Krautfaule, aber teilweise auch als Mischinfektion mit anderen Krankheiten notiert wurde. Bei der Sorte
Anuschka wurde wie am Standort Trautenfels ein totales Absterben durch eine Mischinfektion beobachtet.

Die Ernte erfolgte am 26. August und brachte hohe Knollenertrage, wie sie in trockenen Jahren in Lambach nicht
erzielt werden kdnnen. Als beste Sorte schnitt die Sorte Anuschka mit 300 dt/ha ab; die anderen beiden Sorten

blieben unter 300 dt/ha.

Die Starkegehalte liegen alle eher im niedrigeren Bereich. Bei der Sortierung liegt bei allen drei Sorten der hdchste
Anteil an Knollen im mittleren GréBensegment.
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Mittelfriihe Sorten
Standort: Lambach Knol- | o e | Starke. | Sortie- | Sortie- | Sortie-
Sorten len- rung rung rung
ertrag G ertrag groB mittel klein
Vorfrucht: Luzernegras
Bodentyp: Pararendsina dt/ha % kg/ha % % %
Klima: 8,4 °C Jahresdurch- AGRIA 289,39 | 12,2 | 3.530,56 | 1,95 | 85,99 | 12,06
schnittstemperatur, ALOUETTE 457,04 | 122 | 557589 | 31,00 | 58,92 | 10,08
v o 244kmr|2 Nleﬁlerschlagh DITTA 20556 | 12,2 | 2.507,83 | 048 | 7615 | 2337
ersuchsanlage: xakt-Parzellenversuc
FENNA 608,18 | 17,0 |10.339,06 | 28,82 | 60,41 | 10,77
Aussaat: 16.04.2020
Beikrautregulierung: Haufelgerat, Hacke JELLY 27189 | 13,7 | 3.724,89 | 13,47 | 77,72 8,81
Ernte: 27.08.2020 MARIZZA 188,11 | 13,0 | 2.33443 | 3,18 | 78,55 | 18,27
Versuchsbetreuung: HBLFA Raumberg- CHIARA 219,23 | 10,0 2.192,3 7,70 | 81,93 | 10,37
Gumpenstein HERBSTGOLD | 330,08 | 12,2 | 4.026,98 | 4,86 | 80,14 | 15,00
(Hein/Lehner) OTOLIA 481,72 | 154 | 7.418/49 | 21,63 | 66,17 | 12,20
TWISTER 500,29 | 13,2 6.982,8 | 36,17 | 50,98 | 12,85
VALDIVIA 166,06 | 11,2 | 1.859,87 0 56,16 | 43,84

Knollenertrag (dt/ha) und Starkegehalt (%) verschiedener
mittelfriiher Kartoffelsorten am Standort Lambach 2020

< 700 18
< 16 =
5 600 12 £
2 500 1o =
[o)] ©
S 400 10 §
T 300 8 9
& 200 2 -
S 100 I I l 5 B
¥ 9 0
< P 2 s 3 F £ 5 = & =
o) = = pd o, N < o B [ =
R 5 6 F S z I Q2§ 2 3
9 s © Q g <
< 14
L
T
mmsm KNER (dttha) ——STG (%)

Im Jahr 2020 wurde am Standort Lambach der Sortenversuch mit mittelfrihen Kartoffelsorten Mitte April ange-
legt. Bis zum Aufgang der Pflanzen dauerte es rund drei Wochen. Durch die relativ vielen Niederschlage verlief
die weitere Pflanzenentwicklung gut; ab Mitte Juni war der Kartoffelbestand weitgehend geschlossen. Aber die
Niederschldge bewirkten auch einen Krankheitsbefall mit Krautfaule, bzw. einer Mischinfektion.

Die Ernte wurde am 27. August durchgeflihrt; die Ertrage der meisten Sorten sind sehr hoch. Als beste Sorte
schnitt Fenna mit Gber 600 di/ha ab; gefolgt von der Sorte Twister mit 500 dt/ha, Otolia mit 481 dt/ha und Alouette
mit 457 dt/ha. Den niedrigsten Ertrag brachte die Sorte Valdivia mit 166 dt/ha, etwas mehr hat Marizza mit 188
dt/ha erzielen kénnen. Die Ubrigen Sorten liegen im Ertrag zwischen diesen Extremwerten.

Hinsichtlich Sortierung liegen alle Sorten mit dem groBten Prozentanteil an Knollen im mittleren Bereich. Bei den
Starkegehalten zeigen sich groBe Unterschiede zwischen 10 % bei der Sorte Chiara und 17 % bei der Sorte Fenna.

Kontakt

Waltraud Hein

HBLFA Raumberg-Gumpenstein

+43 (0)3682/224 51-430
waltraud.hein@raumberg-gumpenstein.at
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Perspektive Landwirtschaft fur zuklnftige
Marktgartner*innen?

Margit Fischer (Perspektive Landwirtschaft)

Flr den Einstieg in die Landwirtschaft braucht es Zugang zu Land. Das gilt auch fiir Betriebszweige mit weniger
Flachenbedarf wie Market Gardening. Die Kluft zwischen den Bodenpreisen und Einkommen aus der Landwirt-
schaft hat sich in den letzten Jahren vergréBert. Diese Entwicklung macht es nicht einfach fiir motivierte zuklnftige
Landwirt*innen, Land zu kaufen. Was also tun, wenn man nicht in der gliicklichen Lage ist, Land zu erben oder
kaufen zu kénnen? Eine Mdglichkeit ist die Vernetzung mit Menschen, die ihren Hof auBerfamilidr Gbergeben
wollen. Oder mit Menschen, die Flachen geerbt oder gekauft haben und diese landwirtschaftlich sinnvoll genutzt
wissen wollen. Oder mit Menschen, die auf ihrem bestehenden Betrieb eine Kooperation mit GemUisegartner*innen
eingehen wollen. Diese Mdglichkeit bietet www.perspektive-landwirtschaft.at mit ihrer Hofbdérse.

Seit drei Jahren ist die Plattform Perspektive Landwirtschaft nun online. Entstanden ist sie aus dem Netzwerk
Existenzgriindung in der Landwirtschaft — gegriindet von Studierenden und Absolventinnen der Boku mit dem
persodnlichen Anliegen, in die Landwirtschaft einzusteigen. Nach jahrelanger Netzwerkarbeit, Bedarfstudien (z.B.
Quendler et.al 2015), europaweite Zusammenarbeit und Erstellung der Website, konnten bereits 450 Hofsuchende
und 150 Hoflibergebende das Werkzeug Hofbdrse nutzen. Diese tragen mit ihrem Mitgliedsbeitrag einen Teil der
Kosten, denn viele Vereinstatigkeiten werden weiterhin ehrenamtlich geleistet. Daneben sollen Erfahrungs- und
Informationsaustausch und Kennenlernen im Rahmen der Veranstaltungsreihe ,,Lebenwerke (ibergeben — Lebens-
werke neu beginnen® in Zusammenarbeit mit Lebensqualitat Bauernhof und einer Férderung durch den Fonds
Landliche Entwicklung auch analog stattfinden kénnen.

Durch den Erhalt der Betriebe schiitzen wir die Vielfalt am Feld und in der Landwirtschaft — dies bedeutet auch
Vielfalt auf unseren Tellern. Bauerinnen und Bauern kénnen einen wichtigen Beitrag leisten, um globalen Krisen
mit lokalen Lésungen zu begegnen.

Vom Einstieg in die Landwirtschaft

Etwa die Halfte der Hofsuchenden sind sogenannte Quereinsteiger*innen, die das Handwerk durch eine landwirt-
schaftliche Ausbildung oder Praxis erlernen. Die andere Halfte kommt aus einer Familie mit landwirtschaftlichen
Wurzeln. Auch mit dem Wissen, dass die Landwirtschaft viel Arbeit, wenig Freizeit und ein bescheidenes Einkom-
men bedeuten kdnnen, melden sich immer mehr Hofsuchende, die in der Landwirtschaft FuB fassen wollen - sei
es mit klassischen Betriebszweigen oder mit innovativen Ideen und neuen Konzepten. Wichtig sind die nétige
Motivation und realistische Vorstellungen fiir das Vorhaben. Das Phdnomen, dass parallel zu Agrarstrukturwan-
del und Industrialisierung eine neue Generation von jungen Leuten Lust an der kleinb&uerlichen Landwirtschaft
entwickelt, bezeichnete Jan Douwe van der Ploeg als ,re-peasantization” (2008) Diese ,,neuen Kleinbauern/bau-
erinnen” teilen ihr Bestreben, nachhaltige, ressourcenschonende, lokal angepasste Landwirtschaft in Kreislaufen
zu praktizieren. In diese Richtung geht es fiir einen GroBteil der Hofsuchenden, offen ist die Hofbdrse aber flr
alle, die Grund und Boden landwirtschaftlich nutzen wollen.

Was bedeutet eigentlich auBerfamiliare Hoflibergabe?

Es gibt also einige Mdéglichkeiten und Wege fir ,Landlose”, einen Einstieg in die Landwirtschaft zu finden. Eine
Option ist die auBerfamilidre Hoflibergabe. Was motiviert Altbauern- und b3uerinnen eigentlich dazu, eine Hof-
nachfolge zu suchen? Haufig besteht der Wunsch, den Hof als Lebenswerk zu erhalten. Oft haben Bauerinnen
und Bauern viele Jahre lang Zeit, Kraft und Herzblut in den Hof gesteckt. Die Landwirtschaft ist ein groBes An-
liegen und das Hofesterben bitter mitanzusehen. Auch ganz praktische Grinde spielen eine Rolle. Man wohnt
in Gesellschaft, kann sich Arbeiten um Haus und Hof aufteilen und sich gegenseitig unterstlitzen. Es gibt auch
Hofubergeber innen, die einen Schlussstrich unter ihr Arbeitsleben ziehen und sich anderswo niederlassen, den
Hof aber trotzdem in guten H&nden wissen wollen. Wie auch immer, fir all diese Beweggrlinde gibt es verschie-
dene rechtliche Formen, die auBerfamilidre Hoflibergabe zu gestalten. Ein Beispiel ist die Leib- oder Zeitrente,
bei welcher die Hoflibergebenden bis zum Lebensende oder bis zu einem vereinbarten Zeitpunkt eine festgelegte
Geldsumme und eventuell weitere Dienstleistungen erhalten. Eine andere Mdéglichkeit sind der Verkauf oder das
Verpachten des Betriebes.
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GroBere Freiheit und geringere Investitionskosten bietet die Pacht von Flachen oder Betrieben. Immer wieder mel-
den sich bei uns Menschen, die einen Betrieb oder Flachen geerbt haben, behalten wollen und Bewirtschafter*innen
suchen. Diese Option ist nicht auBer Acht zu lassen. Je nach Vorhaben kann eine Pacht Vorteile bieten, vor allem
wenn es sich um ein langfristiges Pachtverhaltnis handelt. Haufig orientieren sich die Steckbriefe der Nutzer*innen
auch an Betriebskooperationen. Hoflibergebende und Hoflibernehmende schlieBen sich zu Betriebsgemeinschaf-
ten zusammen, oder teilen sich die Betriebszweige auf, damit jede/r seine Verantwortlichkeiten kennt und seine
Vorstellungen ausleben kann. Eine aktuelle Anfrage betrifft z.B. einen Ackerbaubetrieb in Nieder&sterreich, der eine
groBe Flache fir extensive Tierhaltung kostenlos zur Verfligung stellt, um die Tiere den Boden diingen zu lassen.
Oder ein Mutterkuhbetrieb mit Hofladen, der einen Gemusebauer eine GemUiseb&uerin fur 0,5 Hektar sucht, um
eine groBere Produktpalette anbieten zu kénnen. Oder ein groBer bestehender Gemusebetrieb im Burgenland,
sowie einer im Aufbau in Kérnten, die beide nach eigenstandigen Bewirtschafter*innen suchen. Auch solidarische
Landwirtschaften halten immer wieder Ausschau nach Menschen, die in den Gemiisebau einsteigen wollen.
Kontaktiere uns per E-Mail an info@perspektive-landwirtschaft.at, telefonisch unter +43 660 113 32 11 oder re-
gistriere dich mit einem Steckbrief als Hofsuchende oder Hoflibergebende auf www.perspektive-landwirtschaft.
at. Wir freuen uns Uber viele zuklinftige Bauerinnen und Bauern!

Das Team der Plattform Perspektive Landwirtschaft freut sich Uber viele zukiinftige Béuerinnen und Bauern! (© Leo Zoltan)

Quellen

Farm Succession in Europe (2016): http://www.newbie-academy.eu/wp-content/uploads/2018/11/Farm-
Succesion-Brochure.pdf

Quendler, E., Briickler, M. und Resl, T. (2015). AuBerfamilidre Hofiibergabe in Osterreich. Bedarfsstu-die fir
eine Informations- und Bildungsoffensive basierend auf 6sterreichweiten Befragungen von Landwirtinnen.
Bundesanstalt fir Agrarwirtschaft. Wien. https://oega.boku.ac.at/fileadmin/user_upload/Tagung/2016/Short_
Papers_2016/30_Quendler_OEGA_2016.pdf

Van der Ploeg, Jan Douwe (2008): The New Peasantries. Struggles for Autonomy and Sustainability in an Era of
Empire and Globalisation. London: Earthscan.

Kontakt

www.perspektive-landwirtschaft.at
info@perspektive-landwirtschaft.at
+43 (0)660/113 32 11
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Arbeit vs. Freizeit - Ein Einblick in die Klauserei
Aller Anfang ist schwer, aber - nothing to it but to do it

Klaus Schmid (Klauserei)

Das ist und war immer unser Credo. Wir — das sind Klaus Schmid und Barbara Katzensteiner. Ich, also Klaus,
bin gelernter Mechatroniker und Barbara ist Lehrerin fir gehérlose Kinder. Damit sind wir Quereinsteiger in der
Landwirtschaft und nutzen das Wissen aus unseren frilheren beruflichen Laufbahnen.

Entstanden ist die Klauserei im Jahr 2017 als Resultat einer Faszination flir gutes und gesundes Gemise. Was
einst als Arbeit im Hausgarten begann, wurde Uber ein paar Jahre eine kleinstrukturierte, biointensive und breit-
gefacherte Vielfaltsgartnerei.

Dabei verzichten wir ganzlich auf chemisch-synthetische Spritz- und Diingemittel. Herbizide und Pestizide werden
bei uns ebenso nicht eingesetzt. Auch Neemdl oder dhnliche Mittel, die im Biolandbau erlaubt sind, verwenden wir
nicht. Dem Boden schenken wir besonders viel Aufmerksamkeit und streben immer eine minimale oberflachliche
Bodenbearbeitung, einen stdndigen Bewuchs und das Belassen aller Wurzeln im Boden an.

Vom Hausgarten zur Vielfaltsgartnerei

Das erste Jahr war sehr turbulent. Trotz sorgfaltiger Projektplanung lief uns der vorgegebene Zeitplan aus dem
Ruder. Wir konnten keine genauen Zeitangaben fur bestimmte Tétigkeiten vergeben, da wir noch nicht die Erfah-
rung hatten, Uber die wir jetzt verfligen.

In der Mitte der Saison setzten wir uns noch einmal zusammen und zogen ein Resimee. Wir umrissen die Pro-
bleme, betrachteten die neuen Herausforderungen, beleuchteten, was uns SpalBB macht und was nicht. Alles in
allem wagten wir ab, in welche Richtung es weitergehen sollte und erarbeiteten einen neuen Projektplan fiir die
restliche und kommende Saison.

Es entstand das Bedirfnis Ablédufe zu straffen. Um das erreichen zu kdnnen, fingen wir an uns selbst in unserer
Arbeit zu beobachten (sog. Zeit & Bewegungsstudien). Wir reflektierten und durchforsteten zudem zahlreiche
Bucher und das Internet. Dabei erwiesen sich gerade meine mitgebrachten Fahigkeiten aus der Mechatronik als
nitzlich. Denn dort kam es darauf an Arbeitsabldufe gut zu analysieren und sie auf das Wesentliche herunterzu-
brechen - eine Aufgabe, die mir schon immer leicht fiel.

Gemuseproduktion lie sich als Serienproduktion der schénsten Art betrachten. Mit der Anpassung der Einrich-
tung an die jeweiligen Arbeitsschritte, wurden immer mehr Arbeitsablaufe flissiger, schneller und leichter. Es ist
wichtig die Sinnhaftigkeit jedes Arbeitsschrittes zu hinterfragen und auf ein Notwendiges zu reduzieren, um sich
einiges an Handgriffen von der Aussaat bis zum Kunden zu ersparen. Zum Beispiel pikieren wir nicht mehr, son-
dern sdhen stattdessen direkt in die Quickpot Platten.
Uberschiissiges wird einfach ausgezupft und nebenbei
bekommt die Pflanze keinen Pikierschock. So erhalten
wir auch immer die verriicktesten Keimlinge flir unseren
Mittagssalat.

Jeder Arbeitsprozess, das hei3t Aussaat/Aufzucht,
Beetvorbereitung, Pflanzung, Beetpflege, etc. kann mit
solchen Zeit- und Bewegungsstudien effektiver gestal-
tet werden.

Ein weiterer und unserer Meinung nach ganz wichtiger
Punkt fir eine ausgewogene Work-Life-Balance ist, keine
Uberproduktion anzustreben, sondern lieber wéchent-
lich ausverkauft zu sein. Denn auch jede Aussaat, Pflan-
zung und Ernte von einem Produkt, das nicht verkauft
wird, hat natirlicherweise Zeit in Anspruch genommen.  © kiaus Schmid
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Es ist ratsam den Betrieb klein zu beginnen und Jahr fur Jahr ein Stiick wachsen zu lassen. Fir zwei gelbte
Personen sind etwa um die 3000gm gut zu bewaéltigen.

Wir empfehlen jedem im Vorfeld einmal eine komplette Saison bei einer Gértnerei mitzuarbeiten, um ein Gefihl
dafiir zu bekommen, was da alles auf einen zukommt.

Den Betrieb auf eigene Lebensumstande anpassen,
Tages und Wochenrhythmen erstellen

Selbststandig zu sein bedeutet auch selbst zu entscheiden, wann man anfangt und wieder aufhért. Manchmal
ist man Leistungsdruck und Frust ausgesetzt, weil zu wenig geschafft wurde oder ein Aussaat/ Pflanztermin
verpasst wurde. Dies kann am Anfang sehr schwierig sein, weil einen das, was dann noch zu tun ist, férm-
lich tbermannt. Dadurch féllt einem das Abschalten, das Auszeit nehmen und das so essenzielle Krafttanken
schwer bis unmdglich. Es gibt aber ein paar Tricks, um nicht in diesen Teufelskreis zu gelangen. Wir haben uns
beispielsweise angewdhnt, am Montagmorgen einen Feldrundgang zu machen. Arbeiten, die uns dabei Auffallen
schreiben wir auf und erstellen dann gemeinsam mit der Aussaat-, Pflanz-, Projektplanung und Wettervorhersage
eine Wochen- bzw. Tagesplanung.

© Klaus Schmid

Da das Hirn eine sténdige Probleml&se-Maschine ist, setzen wir uns am Ende eines Tages fur 10 Minuten hin,
schreiben auf, was passiert ist und was morgen getan werden muss, um den Arbeitstag flr uns abschlieBen
zu kdnnen. Dies ist ein sehr effektiver Trick, um den endlosen Problemldse-Prozess im Kopf abzuschalten und
loslassen zu kénnen.

Dass man beim Aufbau eines Betriebes mehr Wochenstunden arbeitet als Ublich, ist wahrscheinlich. Es nimmt
einfach Zeit in Anspruch die Natur, die man in Kultur nimmt kennenzulernen. Wie ist der Boden beschaffen?
Welche Schadlinge tauchen auf? Wie ist der Beikrautdruck? Wie intensiv kann gepflanzt werden? Das Berufsfeld
ist neu, Arbeitsablaufe gehéren durchleuchtet, Aussaat, Marketing, Verkauf, Buchhaltung, etc. muss man erst
fur sich erschlieBen.

Der eigene Energiehaushalt

Die zwei anstrengendsten Wochentage sind Donnerstag und Freitag. Das ist so, da wir am Donnerstag ernten
und Ernteanteilsausgabe machen und am Freitag Wochenmarkt und Ab-Hof Verkauf haben. Um eine angenehme
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Work-Life-Balance gerade auch iiber den Sommer zu
gewdhrleisten, arbeiten wir in den Sommermonaten
Montag bis Mittwoch 6.00 bis 14.00, um fiir Donnerstag
und Freitag ausreichend Energie zu haben. Am Wo-
chenende ist prinzipiell nur Bereitschaftsdienst, Jung-
pflanzen gieBen oder Bewdasserung aufdrehen. Dies
nimmt pro Tag eine halbe Stunde morgens und abends
in Anspruch.

Die Energie Uber die Wochen und Monate einzuteilen,
erleichtert zu erkennen, was ein umsetzbares und an-
genehmes Arbeitspensum ist und es auch zu erflllen.
Schritt flr Schritt.

Uns geféllt die Idee einer holistischen Herangehens- .

weise, da es so viele Moglichkeiten gibt, die wir in der  © Klaus Schmid

Zusammenarbeit mit der Natur sehen. So sehen wir

neben dem Gemuiseanbau auch Raum fiir Obst, Beeren, Tierhaltung, Verarbeitung, Honig, Kunst etc. Der Krea-
tivitat sind keine Grenzen gesetzt.

Unser momentanes Bestreben liegt im stufenweisen ErschlieBen neuer Geschéaftszweige. Damit solche Erwei-
terungen im Arbeitsfeld nicht in Uberarbeitung ausarten, sollten solche Schritte stets mit einer Auslagerung be-
stimmter Tatigkeiten oder mit zusétzlichem Personal einhergehen. Die Kosten, die dabei anfallen werden, missen
dabei im Vorfeld sorgféltig kalkuliert werden.

Solche Plane fur neue Vorhaben entstehen bei uns am besten daraus, indem sich Abldufe einspielen. Die Zeit
wird frei fir andere Dinge und es entsteht Raum fiir Neues.

AbschlieBend wollen wir noch sagen, wie sehr uns die Entwicklung und Entfaltung, die wir fortwdhrend in unserer
Gartnerei sehen kdnnen, anspornt. Die Natur als lebendiges Kunstwerk beseelt uns und gibt uns enorm viel Kraft.
Unser liebevoller Umgang mit ihren Kraften — und damit meinen wir uns und alle, die hier mit uns mitarbeiten und
mithelfen — erdet uns im wahrsten Sinne des Wortes.

Aber auch auBerhalb der Klauserei splirt man einen Trend hin zur Naturverbundenheit. Sei es innerhalb unseres
Bekanntenkreises oder allgemein in der Gesellschaft, man merkt einfach, dass immer mehr Menschen den Wunsch
haben wieder die Wege zu beschreiten, die der Natur ihren — verdienten — Platz einrdumen.

Um es einfach mit den Worten von R. Buckminster Fuller zu sagen: ,Kdmpfe nicht gegen die Naturgewalten,
nutze sie.”

Unsere Ressourcen

Biicher:

Eliot Coleman — Handbuch Wintergértnerei,

Wolfgang Palme — Frisches Gemuse im Winter ernten,

Andrea Heistinger & Arche Noah — Das groB3e Biogarten Buch,
Arthur Schnitzer — Gértnern ohne Gift,

Ben Hartman — The Lean Farm Guide to growing vegetables,
J.M.Fortier — The market gardener,

Richard Perkins — Regenerative Agriculture,

Andrew Mefferd — The greenhouse and hoophouse grower's handbook,
Curtis Stone — The urban farmer,

Jeff Lowenfels & Wayne Lewis — Teaming with Microbes.

Internet:

www.fibl.org, www.hortipendium.de, Richard Perkins YT Kanal, Relavisio YT Kanal, No-Till Growers Podcast,
Farmer to Farmer Podcast, Curtis Stone YT Kanal, Charles Dowding YT Kanal, SelfBio YT Kanal, Baum und
Rebschule Schreiber YT Kanal, Neversink Farm YT Kanal
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Ein Ruckblick zum Best4Soil Online Workshop
Benjamin Waltner (FiBL Osterreich)

Wenn sich begeisterte Praktiker, Berater und Forscher*innen zu einem ihrer Lieblingsthemen informieren und
debattieren, dann ist ein spannender Austausch vorprogrammiert. Nun stellen Sie sich vor, Landwirte aus sechs
verschiedenen Landern Stidosteuropas treffen sich und diskutieren zu brandaktuellen Themen aus dem Bereich
der Bodengesundheit, in ihrer jeweiligen Landessprache. Am Ende jedes Themenblockes werden die gesammelten
dringenden Fragen aus jedem Land mit den Vortragenden und den Moderatoren und Moderatorinnen auf Englisch
besprochen. Nun denken Sie sich vielleicht, na da ist ein groBes Chaos sicher vorprogrammiert. Weit gefehlt! Dank
einer ausgekligelten Planung und einem groBartigen Team, dass alle Entscheidungen mitgetragen und umgesetzt
hat, konnte der Workshop trotz herausfordernder Umsténde erfolgreich durchgefuhrt werden.

Am 18. und 19. November fand der Best 4 Soil Online Workshop fir Teilnehmer aus Bulgarien, Ungarn, Serbien,
Slowakei, Tschechien und Osterreich statt. Urspriinglich wollten wir uns in Wien treffen. Im Hinblick auf die sich
bereits abzeichnende Verscharfung der Pandemie, wurde der Workshop jedoch zu 100 Prozent ins Internet verlegt.
Far alle, die zum ersten Mal etwas Uber das Projekt Best4Soil horen: Das Projekt Best4Soil mdchte einen Beitrag
zum Austausch und der Vernetzung zum Thema Bodengesundheit leisten. Im Rahmen des Projektes wurden
Datenbanken entwickelt. In diesen Datenbanken kénnen alle interessierten Akteure, Acker- und Gemusekulturen
gemeinsam mit einer Vielzahl von Krankheiten im Fall der Krankheitserregerdatenbank oder Nematoden im Fall
der Nematodendatenbank eingeben. Diese Datenbank gibt Informationen, unter anderem zum Wirtspflanzenstatus
und den zu erwarteten ErtragseinbuBen bei den jeweiligen Krankheiten oder Nematoden aus. Praktiker kdnnen so
wertvolle Hinweise zur Anpassung ihrer Fruchtfolge erfahren und Berater kbnnen basierend auf wissenschaftlichen
Erkenntnissen, ihr Beratungsangebot erweitern. Eine Vielzahl an informativen und inspirierenden Lehrvideos und
Merkblatter wurden erstellt, die Sie sich auf unserer Homepage ansehen kdnnen (www.best4soil.eu). Alle Angebote
kénnen komplett kostenlos genutzt werden.

Beim Best4Soil Online Workshop gab es drei Themenblécke: (1) Fruchtfolge, Erosion und Nematoden, (2) Griindiin-
gungen und Zwischenfriichte und (3) Kompost. Den ersten Themenblock eréffnete Ines Gabl, Nematodenexpertin
von der AGES mit einem umfassenden Einstieg in die Welt der Nematoden. Adam Brezani vom Bio-Lebensmittel-
produzenten und -verarbeiter ,,PRO-BIO Tschechien®, prasentierte uns die MaBnahmen, die auf dem 367 Hektar
groBen Biobetrieb ,,VH Agroton“ umgesetzt werden. Dazu gehdren zum Beispiel Untersaaten, Zwischenfriichte
und eine Bodenbearbeitung quer zum Gefélle. Es wird versucht die Intensitdt der Bodenbearbeitung zu reduzieren
indem zum Beispiel weniger tief bearbeitet wird. Experimentiert wird auBerdem mit Direktsaat und Baumreihen im
Acker, um Wind- und Wassererosion zu reduzieren. Jan Salomons von der Firma Delphy aus den Niederlanden,
erklarte in seinem Beitrag, wie man die Nematodendatenbank in der Praxis verwendet.

Abbildung 1: Zwischenfriichte und Untersaaten sorgen fir eine Abbildung 2: Mit einem Kressetest kann die Kompostreife und eine etwaige

Durchwurzelung des Bodens und erndhren mit ihren Exsudaten die Phytotoxizitdt des Kompostes Uberpriift werden. (© Michaela Schiathélter,
Bodenbiologie. (© Michaela Schlathélter, lizenziert unter CC-BY-NC-SA 4.0) lizenziert unter CC-BY-NC-SA 4.0)
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Den zweiten Themenblock, Zwischenfriichte und Griindiingungen,
eréffnete Zsombor Dirici, von der ungarischen Saatgutfirma Talajre-
form. Zsombor verrat uns mit welchen Zwischenfruchtmischungen
sie gute Erfahrungen gemacht haben, um Stickstoff zu fixieren,
mdglichst viel Biomasse zu produzieren, den Unterboden aufzu-
lockern oder um einen Bestand mit niedriger Pflanzenhdhe zu
erreichen (zum Beispiel fir den Weingarten).

Franz Brunner und Hubert Stark prasentierten uns ihre Erfahrungen
mit der regenerativen Landwirtschaft und wie es mit dem Einsatz
von Zwischenfriichten, Untersaaten und der richtigen Tiefenlocke-
rung bei Verdichtung, die Bodenfruchtbarkeit erhéht wird.

Den dritten Themenblock, Kompost, eréffnete Kvétuse Hejatkova
vom tschechischen Kompostexperten ZERA mit den Fachgebieten
Kompostqualitat und Kompoststabilitdt. Der Biobauer und Unter-
nehmer Alfred Grand folgte mit einer faszinierenden Prasentation
Uber die positiven Effekte von HeiBrotte- und Regenwurmkompost
auf die Bodengesundheit. Den zweiten Workshoptag beendete Phi-
lipp Harmandiev, Landwirt und Bioweinbauer aus Bulgarien, der auf
seinen Ackerflachen Masthiihner, Legehihner, Schweine und Kiihe
in Abwechslung weiden lasst. Neben der Bodenfruchtbarkeits-
fordernden Wirkung der Tierausscheidungen, durchbrechen die
verschiedenen Tierarten den Parasitenzyklus von Problemparasiten
und tragen so zu einer Erhéhung der Tiergesundheit bei.

Die Organisation des Workshops war ein Riesenaufwand, da je-
der Beitrag vorab aufgenommen und in die Sprachen der teilneh-

Abbildung 3: Sudangras (Sorghum sudanense) im
Gewdchshaus als hitzetolerante und schnellwachsende
Zwischenfrucht. (© Vincent Michel, lizenziert unter CC-BY-
NC-SA 4.0)

menden Lander Ubersetzt und untertitelt wurde, um eine Teilnahme fiir mdglichst Viele zu ermdglichen. Es kam in
den jeweiligen lokalen Rdumen zu spannenden Fragerunden und Austausch. Immer wieder schalteten sich auch
Teilnehmer live dazu, um Uber ihre Erfahrungen zu erzéhlen. Auch wenn die Teilnahme kostenlos war, zahlt es sich
aus Uber den Tellerrand und auf die Acker und in die Glashduser der Berufskollegen der Nachbarl&ander zu schauen
und sich von Pionieren und Experten im Bereich der Bodengesundheit neue Ideen fiir den eigenen Acker oder
fir das eigene Berufsfeld zu holen. Die landwirtschaftlichen Realitdten sind in unseren Nachbarlandern oft sehr
verschieden im Vergleich mit Osterreich, aber die Sorge um einen gesunden Boden, der auch der nachfolgenden
Generation noch ein gutes Leben ermdoglicht, vereinte wohl die meisten Teilnehmer.

Sie kénnen die Beitrdge und die Diskussionen im Plenum nachsehen, wenn Sie folgenden QR Code mit ihrem
Handy folgen. Alternativ kdnnen Sie auf nachfolgenden Link klicken: https://tinyurl.com/ya2askgu
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Mit Unterstiitzung von Bund, Lindern und Europdischer Union
"= Bundesministerium

Landwirtschaft, Regionen LE 14-20

ind Tourismus

24.-25.03.
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' GEMUSETAGUNG 2021

FOKUS: MARKTGARTNEREI

Foeto: Klauserei
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